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CONSTIENTIZAREA
NEvVOIlI DE
SECURITATE

in lumea conectats de astizi. nu
se mai pune problema daca vei fi
atacat, ci cand. Raportul Syman-
tec cu privire la amenintarile de
securitate online Internet Secu-
rity Threat Report (ISTR), Volu-
mul 20, expune o schimbare de
tactica a atacatorilor cibernetici:
se infiltreaza in retele si evita
detectarea, atacand infrastruc-
tura curpuratninr importante si
folosind-o impotriva acestora.

Intr-un an record in ceea ce
priveste vulnerabilitatile de tip
zZero- day’, cercetarea Symantec
dezvaluie faptul ca pentru crea-
rea si dezvoltarea de patch-uri,
cumpanule de software au avut
nevoie in medie de 59 de zile.
Atacatorii au profitat de intarzie-
re si, precum in cazul Heartble-
ed, s-au grabit sa exploateze
vulnerabilitatea intr-un interval
de patru ore.

Intre timp, atacatorii avansati au
continuat sa patrunda in retele
cu atacuri de spear-phishing
bine directionate, ceea ce a dus
la o crestere totald de 8% a vic-
timelor Th 2014. O particularitate
a fost precizia atacurilor de anul
trecut, care au folosit cu 20%
mai putine email-uri pentru a-si
atinge tintele si au incorporat
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mai multe atacuri de tip drive-by
download si alte exploatari web.

In acest context, companiile tre-
buie sa investeasca sume tot
mai mari in zona de securitate
informatica. Din punct de ve-
dere al investitiei in securitate,
companiile autohtone realizeaz
investitii destul de mici in raport
cu alte tari cu un nivel apropri-
at de dezvoltare. Veti putea mai
multe articole si teste care abor-
deaza domeniul securitatii IT,
dar nu numai. Gasiti un articol
dedicat evolutilor pe piata de
open source, un articol dedicat
zonei de cercetare si multe alte
materiale pe care va lasam sa le
descoperiti.
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INTERVIU CU CRISTIAN BARBU, FONDATOR Sl DirecTor GENERAL |T SMART SysteEms

ITC: Fiind infiintata in 2002, IT
Smart Systems are o experienta
importanta pe zona de servicii IT.
Puteti trece in revista momentele
importante in dezvoltarea firmei?

Cristian Barbu: Acum, ca discutam
despre acest lucru, imi dau seama
ca in februarie 2016 se vor implini
14 ani de la infiintare. lar primul mo-
ment cheie a fost chiar in primul an
de functionare a firmei: in trei luni
de la inceperea activitatii, aveam
deja in productie un proiect de in-
tegrare de o complexitate ridicata,
cel putin la standardele la care se
afla domeniul intergrarii in acel mo-
ment, pentru un client din domeniul
telecomunicatjilor. Pot spune ca am
inceput activitatea in forta.

Acesta a fost primul proiect de inte-
grare din piata romaneasca, asadar
s-ar putea spune ca am pus bazele
unui domeniu care acum este in ex-
pansiune permanenta si unul dintre
cele mai discutate subiecte din pia-
ta de IT locala.

De atunci am crescut constant, ca
si echipa, numar de angajati, porto-
foliu de solutii oferite, portofoliu de
clienti, si bineinteles, cifra de afa-
ceri.

Am crescut constant, dar in planul
doi, fara sa ne promovam foarte vi-
zibil solutiile si competentele, pana
la un punct in care am constatat ca
am ajuns la o dimensiune si 0 ma-
turitate suficient de mari incat sa fa-
cem un pas inainte, catre un dialog
direct cu clientii nostri. Acest lucru
se intampla prin anul 2009 cand am
fnceput sa promovam si sa conso-
lidam brandul IT Smart Systems in
mod coordonat si consecvent. Pana
in 2009, ne ofeream serviciile indi-
rect, prin intermediul unor integra-
tori mai mari, precum IBM sau Sun
Microsystems.

Cat de grea a fost despartirea de
parteneri si mersul pe cont propriu
catre client? Nu as caracteriza pro-
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cesul drept dificil, nicidecum; a fost
transparent, a fost de formalizare a
unui fapt deja in derulare. Pana la
urma, am facut schimbari doar din
punct de vedere al comunicarii, al
modului cum ne prezentam in fata
clientilor.

Pe alte coordonate, alte momen-
te cheie au fost anii 2007 si 2010.
In 2007 am decis infiintarea unui
centru de dezvoltare la Chisinau,
in Republica Moldova, iar in 2010
ne-am extins prezenta si pe piata
din Ucraina, unde am infiintat atat o
echipa de dezvoltare, cat si o echi-
pa de vanzari.

Deschiderea centrului aditional de
dezvoltare de la Chisinau a venit
intr-un moment in care, pe pia-

ta fortei de munca din Romania,
oferta nu se ridica la nivelul cererii
si am fost fortati sa ne indreptam
atentia spre piata externa. Alege-
rea Chisinaului s-a bazat pe criterii
precum: limba comuna, proximi-
tatea fata de Bucuresti si calitatea
specialistilor.

ITC: A fost criza inceputa in 2008

unul dintre momentele importante
in dezvoltarea firmei?

Cristian Barbu: Este si anul 2008
un moment important pentru noi,
dar poate cu totul diferit fata de
modul in care a fost resimtita cri-
za de catre alti jucatori din piata de
IT romaneasca. Pentru noi, criza a
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,»,»NOI cautam sa ne adaptam si sa ne extindem permanent, pornind
de la nucleul de competente si expertiza pe care Il avem deja si
pe care il extindem pas cu pas. Oricum, este clar ca nu putem sta

inchistati in ceea ce stiam sa facem bine acum zece ani, tinand cont

ca nevoile clientilor evolueaza perimmanent.”

Cristian Barbu, Fondator si Director General IT Smart Systems

venit ca o oportunitate, si o sa va
explic de ce: eram intr-un moment
de dezvoltare, aveam o excelenta
stabilitate, suficienta forta si dorin-
ta de a reusi. Crescusem, inca din
2002 organic, fiind o companie in-
tegral romaneascd, cu majoritatea
clientilor din piata locala si eram
mai putin expusi perturbatilor de
pe pietele externe. Nu toate com-
paniile s-au putut adapta la fel de
bine, iar unele au iesit de pe piata
lasand in urma lor un gol pe care
am avut si inspiratia, si capacitatea
de a-l umple. De aceea pentru noi
anii 2008-2010 au fost ani de cres-
tere sustinuta.

ITC: Cum a evoluat compania in cei
aproape 14 ani de existenta (cifra
de afaceri numar de angajati, cul-
tura organizationala)?

Cristian Barbu: Am pornit singur
in februarie 2002, iar la sfarsitul
anului 2002 aveam mai putin de 5
angajati. Sfarsitul anului 2015 ne va
gasi cu aproximativ 100 specialisti
IT (strict personal de specialitate, in
afara personalului suport — financi-
ar, resurse umane, etc). Conside-
ram ca este o crestere spectaculoa-
sa pentru ca am pornit de la zero.
Nu suntem o subsidiara a unei com-
panii internationale, nu am pomit cu
o baza de clienti sau cu o cifra de
afaceri garantata. Cifra de afaceri
din anul 2002, anul nfiintarii, a fost
de cca. 100.000 Euro, iar in 2015
estimam ca vom avea aproximativ
3.5 milioane Euro, poate chiar mai
mult, dar preferam sa lucram cu o
estimare conservatoare.

Ceea ce nu se vede din cifre, este
modul in care am crescut din punct
de vedere al culturii organizationa-
le. Cultura noastra organizationala
este un aspect esential, care ne
defineste si care ne-a ajutat sa obti-
nem succesul in aceasta perioada.

www. I TChannel ro

Am plecat de la antreprenoriat,
lar in primii cativa ani firma s-a
identificat cu proprietarul, asa
cum se intampla, dealtfel, cu ma-
joritatea afacerilor de acest tip. Eu
eram responsabil de toate aspec-
tele afacerii: relatia cu furnizorii,
relatia cu clientii, livrarea servicii-
lor, intretinerea aplicatiilor instalate
etc.. Intre timp, insa, am evoluat
catre intraprenoriat.

In momentul de fata, nici eu, nici
restul echipei din top management
nu mai suntem prezenti in toate as-
pectele curente ale afacerii. Colegii
nostri au libertatea sa abordeze lu-
crurile cum cred ei ca este mai bine,
sa inoveze si sa schimbe astfel in-
cat sa raspunda cerintelor clientilor
si sa atinga rezultatele propuse.

ITC. Care sunt elementele care
diferentiaza modelul de business
ISS de cel al competitorilor?

Cristian Barbu: Avantajul nos-
tru cheie in raport cu competitia,
ceea ce ne difierentiaza in mod
clar, chiar daca nu am constienti-
zat acest lucru de la inceput, este
ceea ce englezii numesc reliability.
Adica incredere generata din si ba-
zata pe consecventa noastra in re-
zulatele obtinute de-a lungul timpu-
lui. Suntem deja cunoscuti pentru
experienta in domenii de pionierat,
aplicabile clientilor enterprise, si
vedem indreptandu-se catre noi cli-
enti care ne analizeaza portofoliul
de proiecte sine acorda increderea
unei prime colaborari direct in pro-
lecte complexe.

Este cea mai buna dovada ca am
reusit in mod constant sa nu dez-
amagim din punct de vedere al
increderii acordate si acest lucru
ne-a ajutat sa ne diferentiem. Sun-
tem partenerul si furnizorul pe care

clientii il suna in momentul in care
au o problema “grea” pe masa.

ITC: Ce ne puteti spune despre
expertiza pe zona de business
integration? Puteti preciza din ce
zone provin clientii? VVa rugam sa
ne furnizati cateva date relevante
despre un proiect pe aceasta zona
(numar de aplicatii integrate, zile
de consultanta etc.)?

Cristian Barbu: Solutile noastre
se adreseaza clientilor entreprise,
cu mii de angajati, cu zeci de siste-
me complexe, care au nevoie de un
mediu IT de nivel avansat. Aceasta
ne limiteaza la un numar restrans
de clienti, undeva in top 50 compa-
nii din Romania. Cu toate acestea,
cel putin in proiectele de integrare,
avem referinte din domenii precum
telecomunicatii, financiar- bancar,
retail, oil&gas, utilitati.

Abordarea noastra fata de dome-
niul integrarii este una extensiva,
acoperind aproape toate solutiile
cuprinse de acesta: information in-
tegration — transfer de volume mari
de date intre aplicatii, application in-
tegration — transfer de mesaje intre
aplicatii, integrare de procese, inte-
grare de continut. Avem expertiza
in toate aspectele, atat de business
cat si tehnologice, care intra sub in-
cidenta acestui domeniu.

Ca proiect reprezentativ, alegerea
este simpla: proiectul telecom cu
care am inceput activitatea in 2002,
pe care am continuat sa il extindem
si sa il dezvoltam in toata aceasta
perioada. Cred ca sunt in prezent
peste 100 de aplicatii si 500 de flu-
xuri de integrare. Ca efort, am in-
cetat sa mai contorizez acum cativa
ani, cand am ajuns la 10.000 man-
days in proiect.

ITC: In mod similar, puteti preciza
cateva elemente definitorii privind
expertiza pe zona de identity ma-
nagement?

Cristian Barbu: Identity Manage-
ment este un domeniu de expertiza
pe care |-am dezvoltat incepand cu
2007. Desi are o istorie mai scurta
decat zona de integrare, a fost o
evolutie cel putin |a fel de spectacu-
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loasa. Unul dintre cele mai intere-
sante si cel mai provocator proiect
de identity management din mo-
mentul de fata are peste 2 milioane
de utilizatori, 35000 utilizatori unici
Zilnic, simultan se conecteaza cca.
5000 utilizatori. Proiectul se deru-
leaza tot in telecom.

ITC: Se discuta despre o criza de
specialisti IT, firmele gasind uneori
cu dificultate angajatii doriti. Care
este opinia Dvs din perspectiva unui
angajator? Care este ,profilul” an-
gajatului ideal? Ce tip de specialisti
cautati?

Cristian Barbu: Intr-adevar, lipsa
de specialisti este o problema acu-
ta in momentul de fata, care nu ne
afecteaza doar pe noi, ci si pe alfi
jucatori de pe piata de IT romaneas-
ca. Statisticile arata un decalaj de
75.000-80.000 de specialisti, fata
de un necesar estimat la 140.000
de persoane la nivelul intregii indus-

trii. Acest lucru este resimtit de fie-
care angajator.

Pe de alta parte, totusi, cred ca, in
ciuda acestei constrangeri din piata,
inca facem o treaba buna in a cres-
te echipa. Inca mai gasim oameni
curiosi, creativi, care vor sa invete,
sa aplice ce au invatat si sa spuna
“da” provocarilor. Angajatii nostri
sunt oameni in care nol am vazut
aceste premise si carora le-am dat
0 sansa. Uneori am investit increde-
re “in alb”, In oameni care veneau
din cu totul alte domenii decat IT,
sau direct de pe bancile scolii, cu
care am castigat extraordinar de
mult. Ne mandrim cu faptul ca avem
oameni valorosi in echipa, unii chiar
cu statut de Parteneri. Ne place sa
ne vedem ca un angajator care ofe-
ra un mediu de lucru provocator ,
unde fiecare poate sa se dezvolte.

ISS FACTS & FIGURES

Peste 14 ani de palmares in proiecte IT complexe
de consultanta si implementare de servicii, soft-

ware, hardware;

Doua centfre de dezvoltare in Romania si Repub-

lica Moldova;

Parteneri de vanzari din Europa (Austria, Finlanda,
Slovacia, Marea Britanie, Ucraina) si SUA;

4

Peste 100 de certificari tehnice de la IBM, Oracle,
Symantec, Cisco, Websense si alti furnizori de
tehnologie;

IEM Premier Business Partner;

Oracle Gold Business Partner;

Symantec Gold Partner, specializat DLP Partner,
Consulting Service Partener;

Peste 10 clienti companii enterprise din domeni-
ile: Telecom, financiar-bancar, utilitati si sectorul
public;

Proiecte livrate in Romania, precum si in regim
near-shore / off-shore (UE, SUA, Republica Mol-
dova, Ucraina, Australia)
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ITC: Cum au evoluat in aceasta pe-
roada clientii companiei (existenti
sau potentiali) din punct de vedere
al complexitatii proiectelor imple-
mentate/ cerinte si asteptari/ sume-
le pe care sunt dispusi sa le inves-
teasca in aceasta zona?

Cristian Barbu: Daca ne uitam de
unde am plecat noi in 2002, atunci
diferentele sunt majore. Pe atunci,
companiile erau incadrate in tipa-
rul in care isi creau propriile echi-
pe cu care dezvoltau cele necesa-
re din punct de vedere IT: faceau
retelistica, administrare de servere,
creau sisteme informatice proprii.
Si, de cele mai multe ori, achizitiile
constau in ,fiare” - servere, echipa-
mente de retea, eventual baze de
date. Sa vinzi software era o acti-
vitate exotica. Astfel percepeam
noi piata IT Tn perioada de Tnceput
a afacerii. lar acum, ei bine, este o
provocare sa fii pasul cu cererea
clientilor. Sunt la curent cu evolutia
solutiilor IT, li se genereaza din inte-
rior probleme din ce in ce mai diver-
se si cauta solutii la cheie care sa
functioneze Tn organizatie. Asadar,
si activitatea noastra este de o cu
totul alta natura. Noi cautam sa ne
adaptam si sa ne extindem per-
manent, pornind de la nucleul de
competente si expertiza pe care 1l
avem deja si pe care il extindem
pas cu pas. Oricum, este clar ca nu
putem sta inchistati in ceea ce sti-
am sa facem bine acum zece ani,
tinand cont ca nevoile clientilor evo-
lueaza permanent.

O alta schimbare pe care o obser-
vam este faptul ca structura buge-
telor evolueaza, o parte din ce in ce
mai mare din costurile cu angajatii
si sistemele dezvoltate intern sunt
directionate catre soluti avansate
si mai sofisticate, cel putin la clientii
enterprise, pe care li vizam noi. Cea
mai mare dinamica o constatam in
domeniul prezentei online si mobile,
sub forma unor portaluri care aduc
cu ele probleme de scalabilitate,
performanta, securitate, dar si inte-
grare cu sistemele de back-end.

Camelia Cojocaru

www. I TChannel ro
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Cegeka Romania, liderul local in servicii de programare Agile, a adus in aceasta toamna la Bucuresti seria
de evenimente European Agile Tour. Patru experti in metodologiile Agile, cinci cursuri si patru luni in care
programatorii juniori si seniori au invatat de la cei mai buni traineri despre “agile software architecture”,
Java si .NET development, agile project management si, nu in ultimul rand, despre sistemul Kanban. Arie van
Eennekum, unul dintre co-autorii Agile Manifesto, ne-a oferit mai multe detalii legate deconceptul Agile.

ITCHANNEL: As vrea sa vorbim putin
despre Agile Manifesto, pentru ca se
implinesc 14 ani de cénd a fost creat
acest concept, acest mod de gandire.
Care a fost evolutia acestui concept?
Arie van Bennekum: Cred ca sunt
multe de spus. Am inceput sa lucrez
la dezvoltarea acestui model in 1994,
jar in toti acesti ani dupa Agile Ma-
nifesto am incercat sa instruiesc cli-
entii pentru imbunatatirea continua a
muncii. Diferenta fata de perioada de
inceput, este ca vezi din ce in ce mai
multi oameni integrandu-se n siste-
mul Agile. Cred ca astazi, daca esti
o organizatie inteligenta, alegi meto-
dele Agile care te vor ajuta sa mentii
aceleasi principii, valori si beneficii in
dezvoltarea de solutii. In acest sens,
vorbim din ce in ce mai mult despre
asamblarea acestor metode.

ITCHANNEL: Sa vorbim si despre
Kanban, model care a aparut in in-
dustria auto. Care sunt beneficiile pe
care le aduce pentru dezvoltarea de
software?

Arie van Bennekum: Modelul Kanban
ofera multiple avantaje in dezvolta-
rea de software. Daca intr-o fabrica,
principiile Kanban ajuta la controlul
fluxurilor de lucru, Kanban aplicat
in dezvoltarea de software, permite
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cresterea eficientei echipelor IT fo-
losind concepte precum “Limit Work
in Progress” si “Continuous Improve-
ment”.

ITCHANNEL: A existat o mutare spre
zona de mobilitate. Se observa o
schimbare in utilizarea Agile?

Arie van Bennekum: Ceea ce stiu
este ca utilizatorii finali sunt expusi la
din ce in ce mai multa informatie. To-
tul este inteligent, asifel ca ei cunosc
mai multe lucruri despre posibilitatile
reale. Daca ne uitam in intreaga
lume, comunitatile de utilizatori finali
s-au Inmultit considerabil datorita
dispozitivelor mobile; oamenii au ac-
ces la aplicatii si pot dezvolta la ran-
dul lor aplicatii mobile tot mai simplu.
Faptul ca ne-am mutat de la auto-
matizarea birourilor la lumea mobila
inseamna ca se lucreaza mai mult
decat acum 50 de ani si se folosesc
o multime de aplicatii pe care noi nici
nu ni le imaginam acum ceva timp.
Agile te ajuta sa te adaptezi la aces-
te schimbari. Cred ca si competitia
pe aceasta piata ne determina sa ne
mentinem la performante inalte, iar
Agile poate oferi suportul necesar.

ITCHANNEL: Spuneti-ne céteva cu-
vinte despre sesiunea de training pe
care o sustineti in Bucuresti si despre
colaborarea cu Cegeka?

Arie van Bennekum: Este pentru a
treia oara cand ajung in Bucuresti,
dar am mai fost si la Craiova si la
Cluj. Cred ca la nivel de dezvoltare
si de expertiza, Romania se afla pe
un loc fruntas. Pentru mine, acest tip
de training este foarte usor de realizat
in Romania; oamenii de aici vorbesc
foarte bine limba engleza, spre deo-
sebire de alte tari din Europa. Aici se
pot tine training-uri complexe si pot
fi realizate parteneriate. Consider ca
Romania este o tara matura si cu per-
spective bune. Cegeka ne-a ajutat sa
intelegem aceste aspecte. Personal,
doresc ca oamenii sa plece de la aces-
te traininguri cu cateva idei pe care
sa doreasca sa le aplice incepand de
a doua zi.

ITCHANNEL: Si o ultima intrebare:
Agile este ceva ce vrei sa fii sau ceva
ce vrei sa faci?

Arie van Bennekum: Cred ca Agile
tinde sa devina un mod de a fi. Trebu-
ie sa ne indepartam de aceasta idee
conform careia putem proiecta si de-
fini o solutie complexa fara a aplica
principiile Agile.
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BILANT ENTERSOFT: iN 2015 CLIENTH AU
INVESTIT iN SOLUTII SOFTWARE VERSATILE
URMEAZA UN AN 2016 CU CRESTERE MAI ACCELERATA DECAT PIATA

Anul 2015 a fost pentru echipa Entersoft unul de consolidare a business-ului si de extindere a portofo-
liului de clienti in mai multe domenii.

Versatilitate si diversitate nivel regional pentru companii de an- “Fiecare proiect international unde
vergura. este nevoie sa ne adaptam la o nisa
Numarul proiectelor locale noi pe Dintre cele mai importante proiecte specifica de business sau la o anumi-
care Entersoft le-a derulat in 2015 a regionale derulate in acest an, cel cu {a piata demonstreaza o data in plus
crescut cu peste 20% dar, totodata, Antisel, un furnizor de aparatura me- ca Entersoft este o solutie deseori mai
si distributia clientilor pe domenii s-a dicala, este unul dintre cele mai re- potrivita pentru organizarea si gestio-
diversificat foarte mult. Mai mult, au cente. Inceput de echipa Entersoft din narea unui business decat multe dintre
aparut si proiecte prin reteaua de par- Grecia, proiectul s-a extins ulterior in  platformele locale sau chiar si decat
teneri in care compania cele ale marilor jucatori,
a investit in ultimii ani. In spune Cristi Cozic, Country
acest an, spre exemplu, Manager Entersoft Roma-
prin semnarea acordului nia.
de parteneriat cu Wippo
IT din Republica Moldo-
va, compania a inceput sa
atraga activ clienti din tara
vecina.

Nu doar Antisel a ales sa
isi organizeze activitatea
din Romania cu Entersoft,
dar si Vans, celebrul pro-
ducator de imbracaminte
si incaltaminte, a optat re-
cent pentru Entersoft ERP,
alaturi de modulul de retail,
specific pentru activitatea
comerciala derulata de cli-
ent. Vans este, de aseme-
nea, unul dintre proiectele
derulate de Entersoft regi-
onal, platforma fiind imple-
mentata si in Grecia.

Din industria de carte s-au
alaturat Entersoft in acest
an mai intai Editura Uni-
vers Enciclopedic si, catre
final de an, Grupul Edito-
rial ALL, astfel incat, in
prezent, prin solutile ERP
ale companiei se derulea-
za peste 30% din intreaga
piata de carte din Roma-
nia. Printre ceilalti clienti
din acest domeniu se nu-
mara Grupul Editorial Lite-
ra, Grupul Editorial Corint,
elefant.ro, Editura Diana si
Baroque Books & Arts.

Extinderea proiectelor
mari

JTI este unul dintre cei mai
mari clienti ai Entersoft si
compania care reuseste
tersoft si-au demonstrat cel mai des sa provoace
versatilitatea si in 2015 g = echipa Entersoft in gasi-
au atras clienti din mul- E & B rea unor solutii personali-
te domenii precum retail = -

E‘ zate, cat mai apropiate de
si distributie, publicitate, 8

nevoile sale de business.
productie de materiale de Recent, Entersoft a anuntat
marketing, echipamen-

— == : ca va migra in perioada ur-

te medicale, moda sau ' || matoare pe terminale iPad

constructi. —r = Mini toata forta de vanzari
Bulgaria si Romania, atat cu platfor- a JTI, intr-un proiect complex de ac-

Proiecte internationale ma ERP, cét si cu modulele specifi- tualizare a solutiei integrate Entersoft
ce pentru furnizorii de aparatura sau Mobile SFA.

Totodata filiala din Romania a fost im- echipamente medicale, precum cel de

plicata si in derularea unor proiecte service.

pe care Entersoft SA le desfasoara la Astfel, intreaga echipa de vanzari a

Solutiile de business En-
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JTl va fi dotata cu peste 200 de termi-
nale mobile iPad Mini pentru cresterea
de zi cu zi. Migrarea la echipamente
mai moderne este insotita si de un
upgrade software. Agentii vor avea ac-
ces prin noua versiune Entersoft Mo-
bile SFA la calendare, harti, rapoarte
grafice si alte functionalitati.

Tot in 2015 s-a inceput extinderea
solutiilor implementate la elefant.ro
si la Grupul Editorial Litera datorita
cresterii activitatii celor doua companii
si mai ales a gradului de complexitate
a operatiunilor de achizitii si de van-
zare,

O solutie pentru toate bugetele

“Daca 2014 a fost un an mai mult de
tatonare pentru multe dintre companii,
in 2015 s-a simtit o dezghetare a bu-
getelor de investitii in software. Doar
cd, dupa atdtia ani de incertitudini,
managerii romani sunt foarte atenti pe
ce si cum cheltuie bugetele. Astfel, in
acest an a fost prezenta mai mult de-
cat oricand intrebarea: Cum finantez
achizitia?”, explica directorul Entersoft
Romania.

Drept raspuns, Entersoft a scos pe
piata un intreg arsenal de optiuni fi-
nanciare. Astfel, in 2015, clientii
au avut posibilitatea de a cumpara
solutile Entersoft in leasing urmand a
plati contravaloarea licentelor in maxi-
mum 3 ani, prin partenerii financiari ai
companiei, dar si in sistem SaaS, cu
abonament si totodata au putut opta
daca achizitioneaza solutiile in versiu-
nea cloud nemaifiind nevoiti sa inves-

ERP

elefant.ro

MALLUL ONLINE AL FAMILIEI TALE

teasca in infrastructura hardware. Alti
clienti au optat in continuare pentru
solutiile Entersoft on premises.

‘De multe oriinsa, in acest an, clientii
ne-au solicitat pentru a participa im-
preuna cu el la accesarea de fonduri
europene pentru investiti. Practic,
am reusit in 2015 si vom continua si
in 2016 sa oferim companiilor solutii
complete, la cheie, astfel incat sa le
ajutam nu doar sa isi gestioneze mai
bine afacerile, dar si sa investeasca
eficient in urmatorii ani’, explica Cristi
Cozic.

2016, un an pe crestere

Anul urmator va incepe in forta pen-
tru Entersoft, in parte pentru ca mul-
te dintre proiectele angajate la finalul
acestui an trebuie finalizate in primul
trimestru din 2016. “Totodata, speram
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ca in 2016 sa atragem in reteaua noas-
tra de parteneri mai multe companii cu
influenta regionala care sa identifice
acele companii din tara care doresc sa
investeasca in solutii de business inte-
grate si sa se alinieze la noile tendinte
tehnologice”, explica Cristi Cozic.
Compania se asteapta totodata la o
migrare tot mai accentuata catre mobi-
litate, multe dintre companii fiind inte-
resate chiar din acest an sa optimize-
ze resursa timp in activitatea zilnica a
propriilor angajati.

“‘Ne asteptam ca, per total, sa avem o
crestere in 2016 de doua ori mai rapi-
da decat piata in sine. Conform unor
evaluari personale, piata ar urma sa
evolueze cu 10% in 2016, iar Entersoft
va fi cu siguranta peste 20%° este
convingerea directorului Entersoft Ro-
mania.

ERP

CRM

retail

mobile
e-commerce

SO
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Analistii obisnuiti cu termenii de
razboi si cucerire de piata au afir-
mat la inceputul acestui an ca
sunt toate elementele intrunite ca
sa se afirme ca solutiile IT open
source au castigat deja razbo-
iul dus cu solutiile IT proprietare.
Desi nu exista statistici certe care
sa certifice asemenea afirmatii pe
baza datelor concrete, anumiti in-
dicatori arata ca acesti analisti au
in buna masura dreptate.

Unul dintre acesti indicatori se re-
gaseste in zona supercomputere-
lor. Top 500.org publica inca de
la inceputul acestui an faptul ca
485 din cele mai mari 500 super-
computere din lume ruleaza sub o
forma sau alta de Linux ca sistem
de operare. Exista doar un singur
supercomputer care ruleaza sub
Windows.

lar daca se ia in calcul numarul
de core-uri implicate, cifrele de-
vin coplesitoare. Linux este rega-
sit pe mai bine de 22.850.000 de
procesoare, in vreme ce Windows
este regasit pe doar putin peste
30.000. Aceste cifre arata clar nu
doar faptul ca sistemul Linux do-
mina acest segment, ci si faptul
ca acest sistem de operare este
deosebit de puternic pe sistemele
mari si foarte mari.

Un alt indiciu este oferit de seg-
mentul serverelor web. Solutiile
open source domina acest seg-
ment de aproape 20 de ani, ceea
ce in sine reprezinta un record.
Desigur, Microsoft nu a stat cu
mainile in san si ofensiva perma-
nenta a acestei companii a avut in
mod constant perioade de rezul-
tate interesante. De ce? Conform
unor analize de piata, extinderea
site-urilor agregate de adverti-
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O PIATA IN CONTINUA
CRESTERE

sing, site-uri cu un continut pro-
priu foarte redus si care prefera
sa foloseasca Microsoft |IS ca so-
lutie optimala, a dus la micsora-
rea distantei dintre cotele de piata
detinute de solutiile open source
versus solutiile proprietare.

In ciuda acestui fapt, rezultatele
publicate de entitati de suprave-
ghere a pietei precum Netcraft,
arata ca solutile open source
continua sa domine piata si exis-
ta prea putine motive ca lucrurile
sa se schimbe in viitorul apropi-
at. Serverele Apache detin peste
50% din piata serverelor de con-
tinut activ, urmate fiind de cele
care folosesc nginx, cu aproape
15%. Ofensiva fermelor de publi-
citate a facut ca solutia Microsoft
sa ajunga sa detina doar aproape
12% din piata, cu sanse de cres-
tere importanta destul de reduse
din pricina naturii site-urilor care
folosesc aceasta solutie. Per an-
samblu, solutiile open source de-
tin aproximativ 65% din piata ser-
verelor web active, o performanta
suficient de buna, chiar daca nu
se ridica la nivelul celei de pe
segmentul supercomputerelor.

Prezent si viitor

in mod evident, segmentele su-
percomputere si servere web re-
prezinta o imagine a trecutului
perpetuata in prezent si, mai mult
ca sigur, continuata in viitorul pre-
vizibil. Cu toate astea, exista alte
segmente extrem de importan-
te ale pietei care caracterizeaza
prezentul (nu prea dispun de tre-
cut) si, mai ales, viitorul. lar cele
mai importante trei dintre ele sunt
cloud computing, mobilitatea si
Internet of Things.

Pe segmentul cloud compu-
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Pe segmentul cloud computing, unde statisticile sunt extrem

de greu de realizat datorita naturii acestei tehnologii, Fundafia
Linux a emis recent un raport interesant care, chiar daca poa-

te f1 suspectat de partizanat, ofera un tablou demn de luat in

seama. Conform acestui raport, companiile mari, care folosesc

in mod curent tehnologia cloud se bazeaza in proportie de 75%

pe Linux ca platforma primara de cloud, fa{a de doar 23% care

folosesc Windows.

ting, undte statisticile sunt extrem
de greu de realizat datorita naturii
acestei tehnologii, Fundatia Linux
a emis recent un raport interesant
care, chiar daca poate fi suspectat
de partizanat, ofera un tablou demn
de luat in seama. Conform acestui
raport, companiile mari, care folo-
sesc in mod curent tehnologia cloud
se bazeaza in proportie de 75% pe
Linux ca platforma primara de clo-
ud, fata de doar 23% care folosesc
Windows.

Astfel de cifre sunt imposibil de
convertit in cote de piata, deoarece
trebuie tinut cont de amestecul de
tehnologii cloud si non-cloud folo-
sit de asifel de companii. De ace-
ea, tinand cont si de popularitatea
in crestere a tehnologiei cloud, ar fi
mai prudent de afirmat ca folosirea
Linux-ului ca platforma primara in
cloud este in crestere. Daca adau-
gam la asta recentul acord semnat
intre Microsoft (detinatoarea popu-
larei platforme de cloud Azure) si
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Red Hat privind tehnologia cloud,
evolutia situatiei Tn viitor promite sa
fie foarte interesanta si de urmarit.

Lucrurile stau mult mai clar si mai
dramatic Tn segmentul de mobilita-
te. Daca se ia, de pilda, doar zona
de telefoane inteligente si tablete
ca reper, se poate afirma fara pe-
ricol ca solutille open source sunt
in plin mars de cucerire a pietel.
De exemplu, telefoanele inteligente
bazate pe Android au reprezentat
peste 80% din numarul de dispozi-
tive vandute la nivel mondial anul
trecut. In aceeasi perioada, princi-
palul competitor al telefoanelor ba-
zate pe open source, Apple, a cu-
noscut o stagnare, undeva in jurul
cotei de 13% din piata globala.

La tablete situatia a fost similara,
cu tabletele bazate pe Android re-
prezentand circa 75% din vanzarile
la nivel global, restul fiind Tmpartit
intre solutiile de tip proprietar. Aici
trebuie facuta, insa, o mentiune im-
portanta. Conform IDC,
piata tabletelor clasice
a intrat in 2015 intr-un
declin serios, care mai
mult ca probabil va con-
tinua si in anii viitori.

Solutia tabletelor cla-
sice este din ce in ce
mai mult Tnlocuita de
solutia tabletelor de tip
2-in-1, adica acele dis-
- pozitive care pot activa
la fel de bine ca table-
ta si ca laptop. lar pe
acest segment ofensi-
va la momentul actual
este purtata de furnizori
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de astfel de dispozitive care favori-
zeaza in mare parte solutiile propri-
etare. Cum o statistica pentru anul
2015 nu exista inca, acest segment
promite o evolutie extrem de intere-
santa in anii care vin.

Marea batalie a viitorului se va duce,
insa, in zona Internet of Things. Fir-
mele de cercetare a pietei si analis-
tit prevad un numar situat intre 30 si
50 de miliarde de astfel de dispozi-
tive automate ca devenind operati-
onale pana in anul 2020, fapt care
va schimba in mod radical modul in
care este perceput IT-ul.

Din multe puncte de vedere, Inter-
net of Things reprezinta o alta for-
ma de exprimare a sistemelor em-
bedded, cu diferenta ca asifel de
sisteme sunt acum proiectate sa fie
permanent online. Ei bine, piata de
sisteme embedded are o serioasa
componenta open source, tocmai
datorita naturii ei. lar cum ofensiva
principala in zona Internet of Things,
cel putin in zona de consumer, este
purtatda de firme traditionale open
source, cum este cazul Google, este
lesne de imaginat, chiar si in absen-
ta unor statistici legate de cote de
piata, cui ii va surade mai degraba
viitorul.

Toate datele de mai sus indica fap-
tul ca vremea talibanismelor in uni-
versul IT a disparut de mult. Este o
afirmatie care a fost recent demons-
trata si in Romania cu ocazia tra-
ditionalului eveniment LOAD, dedi-
cat fenomenului open source. Un
eveniment in cadrul caruia solutiile
open source au coexistat fara pro-
bleme cu solutiile proprietare, cum
au fost cele de la Microsoft, si asta
deoarece s-a schimbat in mod fun-
damental paradigma de existenta a
furnizorilor de solutii IT.

Disputele legate de caracteristicile
tehnice si avantajele competitive
au fost inlocuite de un singur crite-
riu cu adevarat relevant: satisfactia
clientului, indiferent ca acesta se in-
scrie in zona persoanelor fizice sau
a companiilor. lar cine nu intelege
cat mai rapid acest adevar are toate
sansele ca in viitorul apropiat sa in-
tre in uitare.

lanuarie 2016 IT CHANNEL 11
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LIFESIZE - SOLUTII DE
TELECONFERINTﬂ IN CLOUD

LifeSize s-aimpus drept unadintre companiile inovatoare in domeniul solutiilor de teleconferinta.
In anul 2005, LifeSize a lansat prima solutie High Definition, iar in 2014 a fost prima compa-
nie care a realizat o solutie end-to-end de teleconferinta in cloud. Comparativ cu variantele
traditionale de teleconferinta,,on premises” , solutiile in cloud pot avea costuri reduse cu peste
70%. LifeSize esle o companie independenta din grupul Logitech, valoarea achizitiei din 2009
fiind de 405 milioane. Cu prilejul unui eveniment organizat la Bucuresti, am siat de vorba cu
Marco Michieluzzi (Sales Director Central Europe & Turkey - LifeSize) despre orientarea spre

\/

Zona de cloud a companiei.

,Avantajele unei solutii de
teleconferinta in cloud sunt mul-
tiple. Printre acestea se numara
gestionarea unitara a conturilor
si a drepturilor de acces, precum
si posibilitatea de a se conecta
la solutie diverse tipuri de utiliza-
tori (angajati, parteneri de afaceri,
candidati pentru diverse posturi
din companie, in cazul in care se
realizeaza interviul prin sistemul
de teleconferinta etc.). De aseme-
nea, compania care implementea-
za solutia in cloud nu mai trebuie
sa investeasca in solutii acceso-
rii pe zona de securitate, toate
acestea fiind deja incorporate in
solutia oferita de LifeSize (e.q. fi-
rewall, solutii de criptare etc. ). a
precizat Marco Michieluzzi, Sales
Director Central Europe & Turkey
- Lifesize.

Adoptia solutiilor in cloud
L-am intrebat pe Marco, daca a
constatat diferente majore intre
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adoptia solutiilor in cloud in regiu-
nea sa vs. tarile dezvoltate: ,Fara
indoiala, exista piete mature in
ceea ce priveste adoptia cloudu-
lui, cum ar fi USA, Marea Britanie
sau Germania. Cu toate acestea,
piete precum Romania prezfnté
un potential imens pentru noi,
inregistrandu-se un trend foarte
bun pentru adoptia solutiilor de
acest tip. Flexibilitatea si costuri-
le mai reduse in raport cu solutiile
<<on premises>> sunt princi-
palele motive care au condus la
cresterea gradului de adoptie.
Suphmentar cloudul a permis si
companiilor mici sa rmpf&men-
teze solutiile de teleconferinta
profesionale LifeSize. In vari-
anta <<on premises>> costurile
erau destul de prohibitive pentru
aceasta categorie de companii.”

Strategia LifeSize
.Principalele directii de dezvol-
tare ale companiei privesc zoha

de mobilitate si cloud. In aceste
zone, consideram ca se vor inre-
gistra cele mai importante evolutii
tehnologice pentru solutiile de
teleconferinta. Supnmenrar vom
investi in parteneri si ne bucuram
ca Veracomp este unul dintre cei
mali mati parteneri din regiune.
Veracomp este cel mai bun Va-
lue Added Partner din Romania,
avand o echipa de profesionisti
capabila sa raspunda prompt ce-
rerilor resellerilor si clientilor lo-
cali.” a completat Marco Michie-
luzzi.

Veracomp Europe a fost infiintata
in 2007, iar de atunci a Tnregis-
trat o evolutie permanent ascen-
denta. De la inceputul activitati,
Veracomp a implementat un mo-
del specific pentru businessul de
distributie.

JAtunci cand am deschis Vera-
comp in Romania, am realizat
prima investitie intr-un sistem
de teleconferinta LifeSize. A fost
una dintre investitille care s-au
recuperat cel mai rapid. Calato-
riile prin tara la parteneri au fost
inlocuite cu teleconferinte, inre-
gistrand astfel o importanta eco-
nomie de timp si o reducere de
costuri. Solutia LifeSize si-a ga-
sit multiple utilizari de-a fungul
timpului: traininguri pentru parte-
neri si clienti, asistenta tehnica la

§ distanta, interviuri de angajare si

multe altele.” a precizat Calin Ma-

* tei, CEO - Veracomp.

Silviu Cojocaru
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Test - LifeSize

LifesSize a fost primul jucator care a oferit o
solutie completa de teleconferinta in cloud.
Am testat recent solutia trial, oferita pe site-ul
producatorului, si va voi prezenta cateva conclu-
zii ale testului in materialul ce urmeaza.

Pasul 1 - Crearea contului

LifeSize se bucura de o interfata extrem de simpla si
fluida, bazata exclusiv pe elemente vizuale de con-
figurare. In unele cazuri, apar elemente de tip wiz-
ard, care te indruma pas cu pas in realizarea unor
operatiuni mai complexe, contul demo realizandu-
se prin parcurgerea unui astfel de element. Intr-o
prima etapa, este completat formularul pe sectiunea
trial, urmand ca apoi se fie descarcata aplicatia cli-
ent si sa fie adaugati utilizatorii. Contul trial vine cu
suport pentru 50 de utilizatori care pot fi adaugat
la versiunea de evaluare si un numar maxim de
25 de utilizatori care se pot conecta efectiv la o
teleconferinta. De asemenea, sunt disponibile functii
pentru partajarea ecranului (foarte utile pentru pro-
gramele de training la distanta) si posibilitatea de a
inregistra teleconferintele. In afara aplicatiei desktop
si a interfetelor \Web, sunt disponibile aplicatii pentru
Apple iOS si Android.
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(in browserele Chrome si Firefox). Se remarca bara
din stanga, care ofera acces rapid la principalele
functionalitati ale sistemului:

. MEETING - permite  gestionarea
teleconferintelor
. DIRECTORY - prin intermediul careia se

poate implementa o ierarhie de contacte la nivelul
organizatiei sau cu utilizatori din afara organizatiei.

» RECENT - este un log util al ultimelor actiuni
realizate in aplicatie

. CHAT - pentru zona de mesagerie text,
foarte utila in comunicarea in teleconferinte

. VIEW- se pot vizualiza teleconferintele in-
registrare

. INVITE - invitatii (a se vedea pasul 3)

Pasul 3 - Invitatii

Din bara din stanga puteti trimite foarte rapid invitatii
la teleconferinte. Aplicatia este integrata cu Outlook,
unul dintre cei mai raspanditi clienti de mail in me-
diul de business, generand automat emailul sau in-
trarea in calendar. Practic, in invitatie este disponibil
un singur link, prin intermediul caruia utilizatorii pot
incepe rapid teleconferinta prin interfata Web, fo-
losind Chrome sau Firefox, fara a fi necesara insta-
larea unei aplicatii desktop.

Pasul 4 Teleconferinta propriu-zisa
La pornirea teleconferintei, apare suplimentar o
« mmmmbara in partea inferioara a ecranului.

See what you're missing
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Pasul 2 - Interfata

Interfata este punctul forte al programului, fiind ex-
trem de simpla si intuitiva. Am lucrat atat cu interfata
aplicatiei desktop, céat si cu interfata aplicatiei Web

www. I TChannel ro

Whial s inciuded

25 parlicipants per cal

BPrin intermediul acesteia, se poate
'opri/jporni  microfonul sau webcamul,
existand posibilitatea de initializa inreg-
istrarea teleconferintei (stocarea aceste-
ia facandu-se tot in cloud) si initia parta-
jarea ecranului.

ap, Concluzii

ge

Am testat cloud Lifesize pentru 15 utili-
zatori concomitenti la o teleconferinta,

EE iar rezultatele au fost foarte bune. Nu am

Video oorferenos wilh aryana
Anywhem

inregistrat latente si diferente intre co-
loana video si audio. Interfata este bine
realizata si este important de subliniat
eficienta componentei Web. Nu in ul-
pesmmtimul rand, este de mentionat ca solutia

este integrata cu toate standardele si
~ producatorii notabili de pe piata solutii
lor de teleconferinta (Polycom, Cisco, Radvisio/Ava-
ya si Skype for Business).

Silviu Cojocaru
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AMFITEATRUL SI LABORATORUL
SUB ASALTUL REVOLUTIEI DIGITALE

Despre activitatea de cercetare din domeniul Geugraﬁe: Umane si Economice, despre rolul IT-ului in
aceasta activitate, am stat de vorba cu dl. Conf.Univ.Dr. Daniel Feptenatu din cadru;' Facultatii de Geo-
grafie, Departamentul Gengraﬁe Umana si Economica al Universitatii din Bucuresti, director al Centrului
de Analiza Integrata si Management Teritorial (CAIMT).

Revolutia digitala in educatie
este in plin avant, si afec-
teaza mal mult decat sali-
le de cursuri si amfiteatrele
universitatilor, asa cum ar
parea la o prima vedere. In
egala masura, cercetarea
academica se confrunta cu
un impact puternic din partea |
tehonologiei informatiei. Im- |
pactul activitatilor de cerceta-
re academica se poate resimti
in multe aspect ale vietii noas-
tre, inclusiv in domenii pre-
cum economia, medicina Si
comportamentul uman - ca
sa mentionam, cateva dintre
cele mai <<vizibile>> dome-
nii. Asadar, un lucru este clar:
tehnologia a devenit noua coloana verte-
brala in amfiteatre si laboratoare.

Pe partea de cercetare, eficientizarea
proceselor de analiza minutioasa a da-
telor rezultate in urma cercetarilor a
inceput la sfarsitul anilor 60, cand lu-
mea academica a inceput utilizarea de
aplicatii software, precum cele statistice,
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pentru a face calcule si analize com-
plexe. De asemenea, GIS (Geographic
Informational Systems) a avut un rol im-
purtant in cercetarea stiintifica geografi-
ca. In plus utilizarea tehnnlnglm a per-
mis, mai apoi, reducerea potentialelor
eror umane, cresterea vitezei procesu-
lui de cercetare, dar si capacitatea de a
analiza si interpreta cantitati din ce in ce

mai mari de date.

Activitatea de cercetare stiintifica nu
este numai o componenta obligatorie
a invatamantului universitar, este, tot-
oclata, o activitate ce confera prestigiu
unei universitati, acesta este si motivul
pentru care majoritatea clasamentelor
internationale din domeniul universi-
tar includ dominant criterii si indica-
tori referitori la cercetarea stiintifica,
atunci cand urmaresc sa stabileasca
world-class universities”. Mai mult de-
cat atat, reconfigurarea si optimizarea
activitatii de cercetare permit dezvol-
tarea unor noi generatii de absolventi
bine pregatii, precum si cresterea
capacitafii de inovare si competitivita-
tea unei natiuni.

Domeniul de cercetare

“CAIMT este un centru de cercetare
din cadrul Universttatii din Bucuresti.
Derulam o gama larga de proiecte de
cercetare avansata fundamentala si
aplicativa. Un exemplu recent il re-
prezinta proiectul privind dezvoltarea
capacitati de planificare strategica
pentru o suta de orase din Romania,
la nivelul orga mzafn!or publice locale.”, 4
declara dl Peptenatu “Dezvoltam tur

www. I TChannel ro
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odata, in prezent, o serie de idei rezul-
tate in urma altor proiecte, idei pe care
le reluam acum in extenso si in context

mai larg.”

Sunt tinerii interesati de cercetarea
avansata? Ei bine, se pare ca dorito-
rii nu lipsesc. Un centru de cercetare,
precum CAIMT, urmareste permanent
antrenarea studentilor si absolventilor in
activitati de cercetare stiintifica. Conform
celor declarate de di. Peptenatu, aproxi-
mativ 40 de cercetatori se implica anual
in proiecte de cercetare, dar mai putin
de o treime din acestia continua dupa
perioada de proba. Motivele sunt diferite:
unii se indreapta catre alte oportunitat,
lar pentru altii, conformarea cu standar-
dele profesionale este dificila.

‘Caltatea de cercetator stiintific cere si
sacrificii, pe care nu muﬂ‘r sunt depUSf
sa le accepte. Imbucurstor este fapfu.*
ca aproximativ o treime dintre cei care
se alatura proiectelor noastre raman si
dupa perioada de acomodare, ceea ne
face optimisti cu privire la dezvolfarea
proiectelor vitoare. CAIMT cauta sa im-
puna standarde pentru cercetatorii care
doresc sa faca parte din echipa, precum
un scor H de cel putin 2, un progres de
cel putin 1 scor H pe an. Avem perma-
nent in vedere standardele Web of Sci-
ence. “

“‘Ceea ce doresc sa subliniez este ca noi
nu doar pretindem aceste standarde. In
cadrul Centrului, ajutam fiecare cerceta-
tor sa atinga aceste standarde. In primul
rand, Centrul asigura integral finantarea
cercefarilor, asigura acces la publicatii
stiintifice de top, si nu in ulfimul rang,
ofera acces la baze de date extinse pen-
tru procesare si analiza, indispensabile
in proiectele de cercetare.” a completat
dl. Peptenatu

Printre proiectele de referinta, este de

I e 8 unl_ nerem chgl
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Centrul de Analiza Integrata

(cA

Management Teritorial
IMT)

Centrul de Analiza Integrata si Man-
agement Teritorial are drept scop dez-
voltarea unor programe de cercetare
avansata fundamentala si aplicativa, si antrenarea studentilor
si absolventilor in cercetarea stiintifica. Printre obiectivele Cen-

trului se numara atragerea de fonduri pentru sustinerea unor
programe de cercetare avansata in analiza integrata si manage-
mentul teritoriului, diseminarea rezultatelor stiintifice la nivelul
fluxului international de publicatii, dar si impunerea unui stan-
dard stiintific in cercetarea avansata si managementul teritori-
ului, in conformitate cu standardele internationale consacrate.
CAIMT isi propune dezvoltarea permanenta si promovarea unor
metodologii de analiza integrata a teritoriului. Centrului ii sunt
afiliati in acest moment 14 cercetatori.

mentionat ca Centrul de Analiza Integra-
ta si Management Teritorial a finalizat
cercetarile privind presiunea economica
asupra fondului forestier din Romania.
Proiectul a avut ca punct de plecare
rezultatele obtinute de o echipa de cer-
cetatori condusa de Hansen M.C., care
au publicat in Science articolul High-
Resolution Global Maps of 21st-Century
Forest Cover Change. Pornind de la
aceste rezultate, au fost realizate core-
|atii intre suprafetele defrisate si dinami-
ca economica a sistemelor teritoriale in
care s-au defrisat suprafete importante.
De asemenea, s-au comparat suprafe-
tele, raportate de institutile statului ca
fiind defrisate, si situatia reala din teren.
Analizele s-au realizat la nivel de unita-
te administrativa, pentru perioada 2000-
2012.

“In toate proiectele noastre de cerce-
tare, tehnologia informatiei este indis-
pensabila. Intentionam ca in vitor sa

ne extindem capacitatea de stocare si

de procesare de
date, pentru a
realiza proiecte

complexe. Am
dori sa includem
in arsenalul nos-

'~ drone, pentru a

. legate de temele
noastre de cer-

din ce in ce mai

tru de lucru si

obtine informatii

cetare in timp real. Tindem, asadar, sa
cream o infrastructura demna de nivelul
unei mari universitati.”, mentioneaza Da-
niel Peptenatu.

In privinta tehonologiilor utilizate, Dani-
el Peptenatu mentioneaza: “Tehnologia
schimba fundamental cercetarea, asa
cum o cunoastem pana acum. Trebu-
le sa admit ca IT-ul ne simplifica foarte
mult munca de culegere si procesare
a informatiilor. De exemplu, pentru noi,
avand in vedere proiectele de dezvolta-
re teritoriala, platformele GIS sunt indis-
pensabile. Tan cercetatorii nostri au par-
ticipat la cursuri GIS, realizate i impreuna
cu companii private cu care avem acor-
duri de colaborare, precum Intergraph.
Dealtfel, acesta este unul dintre punc-
tele noastre forte. Toti cercetatorii ur-
meaza cursuri de utilizare a tehnologiei
informatiei.

Pe alt palier, folosim R (n.r. limbaj de
programare si solutie open source pen-
tru domeniul statistic si de analiza),
alaturi de SPSS. De curdnd, am gene-
ralizat in cadrul Centrului R Software,
ca program de analiza de date pentru
cercetarile noastre. Un alt tip de aplicatii
necesare activitatii noastre o reprezin-
ta platformele de teledetectie, precum
ENVI. !ntentmnam s& folosim aceste
platforme pentru captarea si interpre-
tarea imaginilor din satelt si se afla
pe lista noastra de tehnologii pe care
intentionam sa le avem disponibile in ca-
drul Centrului.”

Camelia Cojocaru
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BAZE DE DATE

MIGRAREA LA MICROSOFT
SQL SERVER 2014

Microsoft a anuntat, acum apruxifnaﬁv un an, incetarea suportului pentru SQL Server 2005 ince-
pand cu data de 12 aprilie 2016. In contextul orientarii spre Web a aplicatiilor si a unui nivel de
performanta tot mai ridicat solicitat de acestea, trecerea la SQL Server 2014 a devenit o cerinta

\/

sine qua non pentru adaptarea la conditiile actuale.

Mediul de afaceri si infrastructu-
ra IT s-au schimbat radical in cei
aproximativ 10 ani de la lansarea
versiunii SQL Server 2005. Ba-
zele de date sunt fundamentul
unei palete variate de aplicatii
(ERP, CRM, gestiune stocuri,
aplicatii de e-commerce etc.),
ilar performantele scazute sau
indisponibilitatea serverului de
baze de date afecteaza dramatic
functionalitatile aplicatiilor.

__» Run backups

B ). Run Bl reports

VPN Tunnel
(Windows Azure
Virtual Network)

Asvynchronous
Conmimit

Suport pentru baze de date in
cloud

SQL Server a fost conceput ca =
o platforma pentru un Cloud hi- ;__Zﬂ bl
brid, ingloband unele caracteris- - B

tici noi si foarte interesante. Un ) e
sercer oo-gremiss SQL Server IS EEE
poate avea baze de date care ‘—J o e £ -
sunt stocate pe Windows Azure [.__ = [ Pas=

Storage. Acest lucru inseamna ca
puteti muta stocarea in cloud pas-
trand in acelasi timp procesarea
tranzactiilor pe serverul local.

Mai mult, puteti activa functiile
de criptare pentru a asigura

Primary Replica sacondary Beplica

Top 5 facilitati SQL Server 2014

E fmbunatat:rea performantei procesarii In memorie cu
péna la 30 de ori si realizarea de interogari de 100 de ori mai

rapide decét in cazul bazelor de date relationale stocate pe
hard disk.

Noua tehnologie de criptare ajuta la protejarea datelor

Facilitati avansate OLTP.

. Posibilitati de vizualizare a datelor pe dispozitive mobile
cu aplicatii native pentru Windows, i0OS si Android.

. Backup-uri mai rapid in mediul hibrid, disponibilitate ridi-
cata si scenarii de recuperare in caz de dezastru folosind Mi-
crosoft Azure.
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confidentialitatea totala a datelor
pastrate in cloud.

Aceasta arhitectura de cloud hi-
brid este foarte utila pe partea de
backup si restaurare pentru date-
le pastrate in cloud. Procesul de
backup este prin natura sa costi-
sitor si consumator de timp pentru
administratorul bazei de date, iar
prin utilizarea Windows Azure atat
backupul, cat si restaurarea date-
lor este sensibil simplificata.

Performanta imbunatatita

Toate aplicatiile pentru afaceri au
ca suport o baza de date, iar pro-
blemele de performanta a bazelor
de date trag in jos performantele
aplicatiilor de afaceri (e.g. ERP,
CRM). SQL Server 2014 vine
cu o serie de imbunatatiri teh-
nologice la nivel de hardware,
care imbunatatesc semnificativ
performantele serverului. Versiu-
nea 2014 suporta memoria SSD,
care ofera o viteza de transfer
mult mai buna in comparatie cu
traditionalul hard disc. De aseme-
nea, procesarea in memory a fost

i . - .,

SQL Server 2014 include un mo-
tor de procesare In-Memory OLTP
(nume de cod Hekaton). Hekaton
este complet integrat in SQL Ser-
ver si foloseste ca standard lim-
bajul T-SQL. Spre deosebire de
alte produse de pe piata, Hekaton
nu este un sistem separat, aceas-
ta facand parte din SQL Server
Database Engine. Hekaton va
permite sa folositi atat tabele sal-
vate pe hard disk / SSD, cat si ta-
bele salvate in memorie.

Silviu Cojocaru
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O NOUA EDITIE
RomsYm DATA DAY

Avand Ia activ peste 20 de editil, Romsym Data Day este unul
dintre evenimentele IT de companie cu istoria cea mai inde-
lungata. Romsym a fost prima firma locala ce s-a orientat ex-
clusiv pe zona de aplicatii software si a ramas si astazi unul
dintre liderii pietei de distributie de aplicatii. Editia 2015 a in-
clus mai multe prezentari structurate pe sectiunile securitate
si solutii de business. La aceasta sectiuni, s-a adaugat si un
track extrem de interesant dedicat demonstratiilor live.

Novell

O prezentd ineditd la aceastd edifie a
fost Movell, companie care
a adunat in portofoliu mai
multe solutic Micro focus
(producadtoarea cunoscutu-
lui limbaj si mediu de dez-
voltare pentru zona finan-

ciara - Cobol), distributia
Linux SUSE (achizitionata
de MNovell), Instrumentele

de dezvoltare Borland eftc.
Legat de solutile Movell, Ar-
pad kKelemen, SEE Pre-Sa-
les Technical and Partner
Manager - Novell, a declarat:

"Novell se plaseazd astazi ca
un furnizor de solutii de top in
zona <<onh premises=>= Cu
toate ¢cd solutille Tn cloud sunt
pe val servicille oferite de
acesta (in special SaasS) nu pot oferi nive-
lul de sigurantd specific solutiifor integrate
la nivel local. in fapt, consider ¢d siguranta

este unul dintre principalele atuuri ale por-

omsym Data

tofoliului nostru. Novell Groupewise este
probabil una dintre cele mai sigure aplicatii
de e-mail, fiind folositd in domenii critice

in care informatia stocatd in mail-uri este

exirem de valoroasa (firme de avocatu-
rd, armata, cenire de cercetare etc). *

Una dintre primele companii locale cu activitate orientata in
domeniul software-ului, Romsym Data a pornit la drum in anul
1992, an in care doi tineri absolventi — sotii Razvan si Florina
Balint — ai Facultatii de Matematica-Informatica din cadrul
Universitatii din Bucuresti au decis sa infiinteze Romsym Data.

Compania a fost primul distribuitor exclusiv de software, intr-o
vreme in care hardware-ul era la putere si erau foarte putini cei
care cutezau sa se orienteze numai in domeniul software. Prin-
re distributiile importante din portofoliul Romsym se numara:
Symantec, Adobe, Veritas, Red Hat, SPSS (IBM), Business Ob-

jects (SAP) etc.

www. I TChannel ro

Infrastructura

"Red Hat prespupune un sistem de operare
sitot ce implica acesia. in primul rénd, virfu-
alizarea pe Red Hat a inregistrat o crestere
semnificativd in ultimii ani. Tehnologia de
middleware de la Red Hat si-a consolidat
pozitia, in special prin competentele obtinute
de distribuitorii nostri. Piata romdneascd
este una dintre cele mai dinamice, avdnd in
Romadnia primul partener Red Hat Premium
Premier.” a declarat Wojciech Furmanki-
ewicz, Senior Solution Architect, Red Hat

Big Data

Big Data si instrumentele de analiza
a datelor a fost un alt subiect abordat.
"Crganizatile acumuleaza un volum tot mai
mare de dafe, date care ascund informatii
foarte valoroase penfru desfdsurarea
afacerilor. Procesele de data mining $i
modelare a datelor au devenit o cerinta
obligatorie pentru cele mai multe dintre
organizatii. Pentru IEM zona de analizad a
datelor este sfrategicd. compania avdnd un
portofoliv vast de produse. Apreciem su-
portul si know-how-ul Romsym Data, com-
pania filnd partener SPSS incd dinaintea
achizitiei acestel tehnologii de catre IBM
" . a declarat Stefan Baciu, Sales Leader,
Advanced Analytics & Bl — IBM Romania.

Sillviu Cojocaru

lanuarie 2016 IT CHANNEL 17



ADVERTORIAL

‘l:mmmu.

ACUMEN INTEGRAT - RETROSPECTIVA
ANULUI 2015

Anul 2015, a reprezentat un an de succes pentru organizatia noastra, un an in care ne-am inde-
plinit misiunea de a oferi solutii personalizate de management al performantei, interactionand
cu organizatii din diverse domenii de activitate, aflate in diferite stagii de implementare a siste-

mului de management al perfomantei.

Activitatea noastra nu s-a
rezumat doar la cursuri si
traininguri personalizate fi-
iInd completata si de cele
doua evenimente de profil
Conferinta Managementul
Performantei in Romania,

aflata la cea de-a V-a editie,
si Conferinta Managementul
Relatiilor cu Clientii in Ro-
mania.

Sesiuni de curs
organizate in
regim deschis

S‘E Prima editie a
ﬁ ﬁ Conferinfei Managementul ¥

Relatiilor cu Clientii in Romania ¢

i

¢ Ceade-aV-a editie 2
:%-_ Conferintei Managementul _);y?
f  Performantei in Romania

18 IT CHANNEL lanuarie 2016

De asemenea, membrii echi-
pel Acumen Integrat si cola-
boratorii nostri au sustinut
un workshop in cadrul eve-
nimentului Business Mark si
s-au implicat in doua eve-
nimente cu scop educativ,
realizate in parteneriat cu
Universitatea Babes-Bolyal,
vizand orientarea in cariera

Sesiuni de curs

Prima editie a

AT

Noi cursuri de

organizate in regim intern

Sesiuni de curs deschis ale
Certificarii Profesionale:
Indicatori Cheie de Performania

Galei Premiilor de Excelenta in
Relatiile cu Clientii in Romania

Dezvoltarea

si  familiarizarea studenti-
lor cu universul indicatorilor
cheie de performanta.

Anul 2015 a fost unul special
si in ceea ce priveste gama
de produse si servicil Acu-
men Integrat, agenda aces-
tui an fiind completata cu
10 noi cursuri de certificare,
pentru a adresa nevoile cat
mai multor profesionisti in
managementul
performanteil.

Va multumim ca
ne-ati fost ala-
turi de-a lungul
acestui an si
ne dorim ca In-
formatiile si in-
strumentele de
management al
performantel sa
va ramana un
allat de increde-
re si pe viitor!

Echipa Acu-
men Integrat isi
propune pentru
anul 2016 sa ra-
mana promoto-
rul principal al
managementu-

yi‘f ¥ Evenimente educationale lui performantel
' 3 . : in Romania si
organizate in parteneriatell  _x Joouolte Tn
Universitatea Babes-Bolyal continuare solu-

tii inedite pentru
provocarile me-
diului business!

Certificare programulul Detalii  supli-
Profesionals T-Dp Managemenf mentare pe
Performance 360

www.acumen.
ro
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SOLUTIILE VERITAS, FOLOSITE DE 86% DINTRE
COMPANIILE DIN TOPUL FORTUNE 500

Symantec a anuntat recent un acord final pentru vanzarea
companiei de management al informatiei din cadrul grupului,
cunoscuta sub numele de Veritas, catre un grup de investitori
din care fac parte: The Carlyle Group, GIC (fondul de investitii
suveran al statului Singapore) si alti co-investitori. Valoarea
tranzactiei a fost de 8 miliarde USD. In acest context, in ca-
drul unui eveniment dedicat partenerilor din Romania, Veritas
a anuntat strategia legata de solutiile din portofoliu.

Solutile Veritas sunt disponibile in Roma-
nia din anul 2000 si, incepand cu anul vi-
itor, vor fi reprezentate si vandute pe plan
local de catre o echipa dedicata, prin inter-
mediul lantului de parteneri al companiei.
in urmatorii ani, actionarii vor continua sa
Investeasca in dezvoltarea operatiunilor
Veritas in Romania si |la nivel regional. Ve-
niturile pentru solutille Veritas la nivel glo-
bal au Tnsumat 2.5 miliarde USD din totalul
veniturilor companiel Symantec, in anul
fiscal 2014.

Provocari pentru
organizatii

“Volumul de date creste cu o vitezd uluitoa-
re, iar informatia se rdspandesie pe serve-
re si in cloud. Cresterea necontrolatd a vo-
lumulul de datelor este costisitoare pentru
mediul de afaceri si poate pune in pericol
securitatea acestora. Astfel produsels Ve-
ritas permit organizatillor sd8 recunoasca
valoarea proprilor informati, pentru a-si
atinge obiectivele mai rapid si mari eficient
in Roménia, existd oportunitdfi majore de
dezvoltare in domeniile adresate de Veritas
prin portofoliul amplu de solufii al compa-
niel pentru managementul si guvernanfa
informatiilor, menit s& sprijine clientii din
Roménia s& valarifice puterea informatiilor
pe platforme locale siin cloud ” Vasile Ani-
culBesei (Teritory Manager - Veritas pentru

mai longevive companii pe zona de
infrastructura, fiind infiintata in anul

1983 de catre doi fosti ingineri de la

Intel (numele initial al companiei a fost

olerant Systems).

Symantec a achizitionat businessul

eritas in anul 20 ﬂ'ﬁ, valoarea estimata
a achizitiei filnd la data respectiva de

13.5 miliarde USD.

www. I TChannel ro

Roméania, Bulgaria, Grecia si Cipru)
"Aldturi de cresterea volumului de date,
companiile se confrunta si cu un nivel tot
mai ridicat de fragmentare al acestora. As-
tazi datele sunt stocate pe diverse dispo-
zitive 51 in diverse centre de date, aceste
lucruri conducdnd la dificultatea procese-
lor de backup si restaurare a datelor.” a
continuat Vasile Aniculaesel.

Solutii si parteneriate

Viad Stanciu (Infrastructure Architects
Team Lead la Romsys — partener Ve-
ritas) a realizat o prezentare a Veritas
MetBackup Tn cadrul evenimentului.
“n FRomania, esle disponibild toata
gama de solufii Veritas. Ne bucurdm
cd si appliance-urile Veritas sunt ac-
cesibile pe piata autohtond.”™ a preci-
Zzat Vlad Stanciu.

Catalin Scintei  (Arhitect Crescendo
International) a precizat. “Tehnologiile

Veritas au peste 30 de ani de cdnd au fost
lansate, fiind practic compania care are cel
mai important know-how pe zona de back-
up si restaurare. De asemenea, la aceste
solutii s-au adaugat instrumente comple-
xe de management si administrare bazate
pe tehnologii Web si alte solutii de ulfiméa
generatie. in cadrul acestui eveniment, am
prezentat solutia Infoscale o solutie de top
in zona de management al infrastructuri de
Stocare. *

Veritas furnizeaza solutii pentru 86% dintre
companiile incluse Tn topul Fortune 500.

in Romania, solutile Veritas oferd
arganizatiilor oportunitatea de a recunoaste
informatiile cu adevarat importante, de a le
proteja si mentine disponibilitatea continug
pentru utilizarea la nivel operational, pentru
a-si putea realiza obiectivele mai rapid, mai

-

eficient si la costuri reduse. Solutiile Veritas
sunt oferite Tn Roméania si in regiune ca ur-
mare a investitillor ample ale companiei in
resurse tehnice si de vanzari.

Reteaua de revanzare a companiel cuprin-
de peste 200 de parteneri activi, printre care
integratori de sisteme, parteneri specializat
sau parteneri globali si regional.

Silviu Cojocaru
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TEST - XEROX PHASER 6022

de Imprimare care in-
clud circuite integra-
te cu auto-scanare,
combinate cu drivere
noi penfru procesoa-
rele ASIC) care asi-
gurad obtinerea unor
caracteristici optice si
de rezolutie mult mai
bune decat Tn cazul
utilizarii tehnologiei
LED traditionale. De
asemenea, tehnologia

Xerox Phaser 6022 este un echi-
pament de imprimare de birou cu
performante foarte bune in ceea ce
priveste imprimarea color. Principalul
atu al echipamentului este tehnologia
HiQ LED, care reinventeaza tehnolo-
gia LED pentru zona de imprimare.
Cercetatorii de la Xerox au folosit
tehnica de ultima generatie (capete

HIQ LED este folosita
impreuna cu Xerox EA
Toner si tehnologia de
marcare electro-foto-
grafica.

Calitatea HiQ LED am
constatat-o pe parcur-
sul testului, imprima-
rea avand o calitate excelenta atat
pentru documente care au inclus ele-
mente grafice diverse, cat si pentru
fotografii. Viteza de Iimprimare este
de asemenea foarte bunad pentru im-
primantele din aceasta categorie {15
ppm pentru color si alb negru), pri-
ma pagina fiind imprimata in 12-13
secunde. Imprimanta este compatibi-

TEST - ASROCK BEEBOX

BeeBox este un echipament interesant
din categoria mini-PC. Unul dintre atu-
urile BeeBox este conectivitatea cu mai
multe dispozitive video (monitoare, pro-
lectoare etc.), folosind cele doua porturi
HDMI si DiplayPortul incluse standard pe
echipament. Existenta celor trei porturi

20 IT CHANNEL l|anuarie 2016

fac din BeeBox un dispo-
Zitiv ideal pentru gameri
sau cei care doresc 0 CoO-
nectivitate cu mai multe
echipamente video.

Mini-PC-ul este Tnzes-
trat cu un procesor Intel
Quad-Core la 2,08 GHZ

= si un procesor grafic In-
§ tel HD generatia B. Bee-
Box vine fara sistem de
8 operare pre-instalat,
| dar a rulat foarte bine
Wwindows 10 Professio-
nal. Performantele pen-
tru  Windows 10 sunt
sustinute de 4 GB de RAM
5i de stocarea pe un S5D de 128 GB.
Cei care doresc un pret mai mic pentru
mini-PC pot inlocui SSD-ul cu un hard
disk traditional, existand desigur o sca-
dere de performanta. Dispozitivul poate fi
folosit ca media PC (una dintre functiile

& PostScript 3, PCL 53¢ si 6, precum
si PDF Direct. Conectivitatea impri-
mantel este buna fiind suportate atat
canectivitate wireless (Wi-Fi b/g/n si
Wi-Fi Direct), cat si USE 2.0 de mare
viteza.

Tindnd cont de elementele consta-
tate pe parcursul testarii, redactorii
ITChannel considerad c& Phaser 6022
este o0 imprimanta ideald pentru com-
paniile mici si mijlocii care doresc o
calitate foarte bund a impimarii color.

Apreciere ITChannel
Specificatii **""
Aspect
Functii
Pret

&k &k
* ok k Aok

& Kk &

Specificatii tehnice
Viteza de imprimare Pana
ppm color/ 18 ppm alb-negru
Volum lunar maxim -Pana la 30.000
pagini/luna

Procesor / Memorie- 525 MHz/256
ME

Conectivitate - Wi-Fi1 bfgin, Wi-Fi Di-
rect, USB 2.0 de mare viteza

la 18

pentru care a fost gandit), Tn acest sens
in pachet fiind inclusa si o telecomanda.
Suplimentar, prin intermediul placii VESA
incluse, exista posibilitatea de a prin-
de mini-PC-ul de un monitor traditional,
transfarmandu-l pe acesta intr-un echipa-
ment all-in-one.

La un pret de achizitie de aproximativ
1320 RON (potrivit site-ului www _pcgara-
ge.ro consultat pe data de 28 decembrie
20158), consideram ca dispozitivul are un
raport cost/performanta excelent.

Apreciere ITChannel
Specificatii o
Aspect
Functii
Pret

o o7 ok
e ol e ol i

e ol gl ole

Specificatii tehnice
Mini Sistem PC ASRock Beebox N3000,
Procesor Intel® Celeron® N 3000 1.04GHzZ

Braswell, 4GB, 128GB S50, GMA HD
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TEST ITCHANNEL - TELEFON ALLVIEW A7 LITE

Personal, nu am crezut ca un telefon
in care investesc mai mult decat intr-
un laptop de ultima generatie imi poa-
te aduce productivitatea oferita de un
calculator pentru a justifica investitia.
Din acest motiv, am fost din totdeauna
fanul telefoanelor inteligente entry le-
vel. A7 lite consider ca este un telefon
cu facilitati foarte bune pentru un cost
de 499 RON (potrivit site-ului Allview
consultat la finele lui noiembrie 2015 -
http://allview.rofa7-lite .html ).

Telefonul are doua camere foto, un
procesor dual-core la 1GHz, 1 GB

A7 lite

RAM si 8 GB memorie flash. Am apre-
ciat cel mai mult ecranul mare de 5
inch care ofera o vizibilitate foarte
buna. Aplicatiile Office (Google Drive,
Kingston Office si chiar Microsoft Office
pentru Android) au rulat foarte bine si

pat fara nici o zgarietura.

Specificatii tehnice

3G UMTS 900/2100MHz
Display 9", 854x480px
CPU: Dual Core 1GHz
GPU: Mali 400MP

GPS, Wik Direct
Android™ 5.1, Lollipop

Recomand A7 Lite celor care doresc
un telefon cu ecran mare si nu doresc
sa investeasca o suma mare intr-un
astfel de dispozititiv.

fara intreruperi. Acelasi lucru se poate
spune si despre jocuri, Asphalt 8 si Mi-
necraft ruland excelent la rezolutia de
854x480px a telefonului.

AT Lite s-a comportat excelent pe fot Apreciere ITChannel

parcursul testului. A fost un test de Specificatii =g Camera principala: 5MP, LED Flash
anduranta, pentru ca I-am folosit peste Aspect T Camera frontala 0,3MP

0 luna. Am apreciat foarte mult dura- Functii T Memorie RAM: 1GB

bilitatea materialelor, mai ales ca au Pret SRR Memorie Flash: 8GB

fost mai multe accidente in utilizare.
Cel mai grav a fost ca I-am scapat pe o
suprafata dura, dar toate componente-
le au fost functionale si ecranul a sca-

Suporta card microSD de pana la 128GB
Baterie: Li-ion 2100mAh

Tethering prin WiFi si Bluetooth
Bluetooth 4.0

PIATA 5C

LA 200 DE MILIOANE DE EURO N 2018

Solutiile pentru afaceri In cloud vor inregistra o crestere
medie anuala de 15-20% In urmatorii ani, potentialul pietei
fiind estimat la 200 de milicane de euro in 2018, potrivit
Ymens, primul broker de cloud din Romania. Serviciile de
tipul Software ca Serviciu (SaaS) au un potential ridicat de
crestere pe piata locala, licentele in cloud urmand sa repre-
zinte, conform datelor companiei de cercetare IDC, 15% din
totalul vanzarilor de solutii software din Romania in urma-
torii patru ani.

Cresterea estimata a pietei de cloud din Romania este alini-
ata tendintelor si perspectivelor de dezvoltare la nivel euro-
pean. Solutiile pentru afaceri in cloud de tip ERP (Enterprise
Resouce Planning), management de document si continut,
colaborare sau CRM (Customer Relationship Management)
inregistreaza o crestere cuprinsa intre 16% si 31% de la an

www. I TChannel ro

la an in comparatie cu solutiile traditionale de IT, a caror
evolutie este estimata la 3% pe an, potrivit datelor IDC pen-
tru Europa Centrala si de Est Email-ul este principala solutie
de business utilizata in prezent in randul IMM-urilor din Ro-
mania (64,3%), urmata de solutii de facturare electronica
(39.1%) si stocare de date (36,8%), conform datelor publi-
cate de Consiliul National al Intreprinderilor Private Mici si
Mijlocii din Romania in Carta Alba a IMM-urilor din 2015.

Peste 26% dintre respondentii studiului IDC vad in utiliza-
rea de noi tehnologii oportunitati de dezvoltare a afaceri,
iar respondentii vad ca plata unui abonament lunar pentru
solutiile informatica, similar modelului cloud, a inregistrat o
crestere semnificativa, de la 5,16% in 2014 la 18,9% anul
acesta.

lanuarie 2016 IT CHANNEL 19



CLOUD COMPUTING
S|

/\/

MICROSOEFT - SINGURUL FURNIZOR NUMIT LIDER iN
GARTNER MAGIC QUADRANTS ATAT PENTRU IAAS, CAT Si
PAAS SI CLOUD STORAGE

Gartner a publicat recent studiul Magic Quadrant pentru Cloud Infrastructure as a Service, iar Microsoft
a fost numit lider de piata laaS pentru al doilea an consecutiv. De asemenea, Microsoft este lider si pen-
tru PaaS si pentru stocarea in cloud (Cloud Storage) pe baza studiilor Gartner realizate pentru aceste
segmente de piata.

icrosoft este in prezent Astazi, Microsoft are nouasprezece numara:
singurul furnizor care centre de date in diverse zone geogra-
este lider in Magic Qua- fice, acestea permitand implementarea -
drants Gartner pentru si rularea de aplicatii mai aproape de
Cloud Infrastructure as a clienti. Platforma cloud Microsoft gesti-
Service, Application Platform as a Ser- oneaza maimult de 1 milion de servere.

Azure App Service, o solutie cu
mare productivitate pentru dezvolta-
torii care au nevoie de instrumente
pentru a crea aplicatii web si mo-

vice, Cloud Storage si Server Virtualiza- bile;
tion. Strategia Microsoft a condus |la o Inovare in cloud
crestere semnificativa pentru Azure, cu - Azure Service Fabric, o platforma

mai mult de 90.000 de noi abhonamen- Inovarea rapida este la baza strategi-
te Azure in fiecare luna. De asemenea, ei Microsoft si in ultimele 12 luni au
peste 57% dintre companiile din Top fost adaugat platformei Azure peste
Fortune 500 utilizeaza Microsoft Azure. 500 de caracteristici si servicii. Printre

anunturile recente facute de Azure se

care permite dezvoltatorilor si com-
paniilor ISV sa construiasca servicii
de cloud cu un grad ridicat de scala-
bilitate si personalizare;

« Azure Resource Manager pentru
VMS, stocare siretele, care permite

Zitec — integrare MS SQL Azure - implementari-sablon pe baza unor
PHP aplicatii complexe.

Zitec este o companie de consultanta

IT cu sediul in Bucuresti, Roma-

nia, specializata in dezvoltarea de

solutii software personalizate. Din

2003, colectivul Zitec a crescut de la
trei pasionati de dezvoltarea aplicatiilor online la 45 de angajati in
prezent. Compania are o buna reputatie ca dezvoltator de tehnologie
LAMP: Linux, Apache HTTP Server, MySQL si PHP.

Microsoft Dynamics AX

Solutia ERP Dynamics AX, cea mai
complexa solutie din portofoliul Micro-
soft Dynamics, este disponibila in clo-
udul Azure. Pentru a implementa AX
2012 R3 pe Azure este utilizat Microsoft
Dynamics Lifecycle Services. Lifecycle
Services este un spatiu de lucru din ca-
drul Azure pe care clientii si partenerii
il pot utiliza pentru a gestiona proiecte
Microsoft Dynamics AX. Dynamics Li-
fecycle va permite sa implementati rapid
solutia in cloud, folosind masini virtuale
predefinite.

Situatia

Zitec avea nevoie de o baza de date relationala, cloud based, cu
sintaxa SQL si interoperabila cu limbajul PHP, cu ajutorul careia sa
dezvolte HotelPeeps Trends, un serviciu de social networking, care
pe baza ofertelor obtinute in timp real permite utilizatorilor sa-si
aleaga hotelul in functie de tendintele in evolutia pretului.

Solutia

Zitec a ales Microsoft SQL Azure pentru gestiunea unui volum mare
de date statistice in cadrul aplicatiei sale dezvoltate in PHP, folosind
in acest scop Microsoft Azure Software Development Kit pentru PHP.

Printre avantajele integrarii Microsoft
Dynamics AX 2012 R3 in cloud se nu-
Beneficii mars.

. Scalabilitate maxima fara afectarea performantei

. Reducerea cu pana la 90% a costului cu bazele de date Reducerea costurilor - Din moment ce

relationale
Reducerea timpului de livrare a serviciului
|dentificarea unor noi oportunitati pentru cresterea veniturilor

IT CHANNEL lanuarie 2016

nu trebuie achizitionate sau administra-
te servere "on premises”, Azure asigura
un cost mai scazut de utilizare a solutiei.

Economie de timp - Instalarea AX pe
servere “on premises” poate dura zile,
fiind necesara in prealabil configura-
rea si instalarea serverelor cu solutiile

www. I TChannel ro



solicitate pentru functionarea AX ( Win-
dows Server, SQL Server etc.). Folosind
Dynamics Lyfecicle, timpul de instalare
in cloud a AX se reduce la cateva ore.

Flexibilitate — Cloudul Azure ofera o
scalabilitate mult mai buna decat siste-
mele traditionale “on premises”.

Microsoft si open source

De aproximativ 10 ani, Microsoft arata
un interes constant pentru solutiile open
source si pentru integrarea acestora
pe platforma Microsoft Azure. Printre
contributiile Microsoft se numara: pes-
te 20 de mii de linii de cod la kernelul
Linux, contributii la stiva LAMP (Linux
Apache MySQL PHP), peste 1600 de
proiecte open source pe CodePles si
GitHub etc. Detalii suplimentare, legate
de contributia Microsoft la comunitatea
open source pentru perioada 2004 -
2015, sunt disponibile in imaginea ala-
turata (foto).

De asemenea, Microsoft a sustinut si
comunitatea locala de open source. In
acest context, Microsoft a sustinut mai
multe editii LOAD (Linux Open Alternati-
ve Day) si a participat la editia cu numa-
rul 10 a LOAD de anul acesta. [nvitat ca
vorbitor la LOAD 2015, Adrian lonescu
- Azure Business Development — Micro-
soft Romania ne-a declarat: “Microsoft
este un sustinator al comunitatii open
source, existand in prezent numeroase
exemple de integrare cu solutiile open
source a tehnologiilor Microsoft. in pre-
Zent, peste 25% dintre serverele care
ruleaza pe platforma Microsoft Azure
sunt cu Linux. De asemenea, exista un
puternic ecosistem de parteneri care

CLOUD COMPUTING
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FLANCO,

cunoscute lanturi de retail romanesti

Flanco - Infrastructura Cloud
aduce o© noua dimensiune
vanzarilor online pentru retailerul
roman

Organizatia
Flanco este unul dintre cele
Compania gestioneaza un numar de

L
ma

97 de magazine mari in toate regiunile tarii si are cei mai buni indicatori de

performanta
Situatia

la nivel de vanzar pe suprafatd magazin si angajat.

Inaintea celui mai mare eveniment comercial pentru consumatori din Roma-
nia, Black Friday, Flanco avea un site web gazduit pe servere locale a carul

infrastructura nu ar fi facut fata traficulul din Ziua evenimentului.

Solutia

Flanco a apelat la compania Zitec pentru a de:
o arhitecturad optimizata pentru Cloud,

AZure

Beneficii

rolta o aplicatie separata, cu

care ruleaza in Tnfregime pe Microsoft

reducere a costurilor de infrastructura cu 0%
posibilitatea de a scala cu usurintd n functie de trafic
platd doar pentru resurse folosite

timp de downtime foarte mic

ofera solutii pe baza open source sl a
infrastructurii Azure.”

Azure ofera suportul pentru cele mai
raspandite distributii: RedHat, Ubun-
tu, CentOS, Debian, Suse Enterpise
Server, FreeBSD etc. De asemenea,
Microsoft coordoneaza mai multe pro-
jecte care sustin comunitatea open
source. VM Depot este un exemplu de
proiect care sustine comunitatea si im-
plementarea tehnologiilor open source
pe Azure. VM Depot este o colectie
de masini virtuale, construita cu spriji-
nul comunitatii, prin intermediul careia
pot fi descarcate masini predefinite cu

tehnologiile open source dorite si imple-
mentate pe Azure.

Code Plex este un exemplu de site de
gazduire de proiecte open source, oferit
de Microsoft. CodePlex cuprinde 0 mare
varietate de proiecte open source baza-
te pe tehnologii SQL Server, WPF, Win-
dows Forms, ASP.NET si SharePoint.
Unul dintre cele mai importante proiecte
de pe Codeplex este AJAX Control To-
olkit, realizat in urma unei colaborari
dintre comunitate si Microsofi.

Silviu Cojocaru
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EVOLUTII PE PIATA DE SECURITAT

HANNEL

LOCALA

Domeniul securitatii este unul dintre cele mai dinamice domenii IT, inregistrand printre cele mai impor-
tante evolutii calitative si cantitative la nivel global. Ce se intampla cu piata locala de securitate [T, care
sunt evolutiile specifice — sunt cateva intrebari la care Bogdan Sarbu, Business Development Manager
la Veracomp Europe, a avut amabilitatea sa ne raspunda in continuare.

Potrivit studiilor realizate de si-
te-ul  www.marketsandmarkets.
com piata de solutii pe zona de
cyber security (care include
solutii din categoriile DLP, Risc
si Compliance Management,
IDS/IPS, UTM, Firewall, Antivi-
rus/Antimalware, SIEM, Disas-
ter Recovery, DDOS Mitigation,
Web Filtering si servicii pe zona
de securitate) a depasit 106 mi-
liarde USD in 2015, fiind estimat
sa atinga in 2020 valoarea de
170,21 miliarde USD. Cresterea
medie anuala pentru piata de
cyber security va fi, pentru peri-
oada 2015-2020, de 9,8%.

“Companiile trebuie sa raspunda
astazi la un numar tot mai mare
de provocari privind securita-
tea IT. An de an, sunt identifica-
te tot mai multe vulnerabilitati si
posibile probleme de securitate.
De asemenea, vulnerabilitatile de tipul
zero day (n.r. vulnerabilitati care au
fost exploatate de hackeri inainte de a
fi identificate de producatorii aplicatiilor
software) au inregistrat o evolutie fara
precedent in ultimii ani. in acest context,
organizatiile au nevoie de solutii tot mai
complexe de securitate, solutii apte sa
raspunda acestor noi provocari. " a de-
clarat Bogdan Sarbu.

Piata autohtona de securitate

“Din pacate, piata autohtona este foarte
sensibila la pret. Veracomp activeaza
pe mai multe piete din Europa si putem
face o comparatie cu alte tari, iar bu-
getele pe zona de securitate sunt inca
foarte mici in Romania. Putem face o
comparatie cu Polonia (tara de origine
a VVeracomp), unde investitiile realiza-
te in solutii de securitate sunt mult mai
mari pentru toate categoriile de compa-
nii (de la firme mici_ pana la organiz atii

Unified Threat Management (UTM)

Unified Threat Management (UTM) este o solutie completa de se-
curitate IT care a aparut in anul 2004. Termenul UTM a fost initial
utilizat de firma de cercetare de piata IDC (potrivit WikiPedia), iar

acum este larg utilizat. UTM este, in fapt, imbunatatirea vechi-
ului firewall, caruia i s-au adaugat numeroase facilitati, avand in
prezent posibilitatea de a efectua mai muite functii de securitate
intr-un singur dispozitiv.
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foarte mari).” a precizat Bogdan Sarbu.

“Lipsa solutiilor de securitate adecvate
conduce la compromisuri in modul in
care este utilzatd infrastructura IT. In
urma unor incidente de securitate, s-a
intamplat ca firme locale sa aiba un
<<downtime>> de peste o saptama-
na. Deci trebuie pusa in permanenta in
balanta investitia in securitate cu pierde-
rile de date importante pentru business
si cu imposibilitatea de desfasurare a
activitatilor economice in mod normal.
Existenta unui timp de <<downtime>>
atat de mare conduce fara indoiala si la
pierderi financiare.  a precizat Bogdan
Sarbu.

JAfacurile de securitate privesc o0
multime de dispozitive. Cel mai recent
exemplu este malware-ul Tyupkin ATM,
care a permis unui grup de hackeri ro-
mani sa atace unitatea de eliberare de
numerar a ATM-urilor din Roménia si
Republica Moldova, producand pagube
insemnate.” a concluzionat Bogdan Sar-
bu.

www. I TChannel ro
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UTM si securitate unificata

Conceptul de Unified Threat Manage-
ment (UTM) este relativ nou in domeniul
cyber security, asigurand o protectie
unificata a infrastructurii IT. *“UTM inclu-
de mai multe componente de securitate,
printre cele mai importante numarandu-
se. antivirus la nivel de gateway, filtrare
continut Web, antiSPAM, intrusion de-
tection etc. UTM asigura o protectie uni-
ficata a infrastructurii IT a organizatiei,
actionand asupra diferitelor amenintari
de securitate.” a precizat Bogdan Sarbu.

Implementarea UTM este un pas im-
portant pe care trebuie sa-I faca firmele
care doresc sa-si imbunatateasca pro-
cesele de securitate. “Avem in portofo-
liu solutiile UTM de la FortiNet, liderul
de necontestat al pietei acestor solutii.
Solutiile UTM de la FortiNet acopera ne-
voile diverselor categorii de companii,
incepand cu companiile mici si incheind
cu companiile foarte mari. FortiWifFl 30D
(n.r. disponibil in testul din acest numar
al revistei — paginile 26-27) este echi-
pamentul entry-level, fiind ideal pentru
birourile de avocatura sau agentiile de
turism. De asemenea, portofoliul For-
tiNet include solutii precum FG-600D
capabile sa deserveasca arhitecturi ex-
trem de complexe de refea.” a precizat
Bogdan Sarbu.

Securitate wireless

Studiile FortiNet privind securitatea wi-
reless arata ca infrastructura este tot
mai expusa, prin cresterea numarului de
dispozitive mobile nesigure care se co-
necteaza la retea (telefoane inteligente,
tablete, laptop-uri ale vizitatorilor etc.).
De asemenea, se constata cresterea
numarului de aplicatii mobile ce pot re-
prezenta o bresa de securitate atunci
cand sunt folosite in interiorul retelei. In
proportie de 92%, respondentii studiului
FortiNet (C1O si IT Manageri de la com-
panii din SUA) au declarat ca infrastruc-
tura wireless nu poate raspunde la toate
provocarile actuale privind securitatea.
In plus, 13% dintre companiile intervie-
vate folosesc o infrastructura comuna
WLAN atat pentru vizitatori, cat si pentru
angajati.

“Domeniul securitatii wireless este foar-
te important pentru FortiNet si pentru

www. I TChannel ro
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Veracomp Europe

Veracomp Europe este prezenta pe piata romaneasca de
IT din anul 2007, ca o companie cu capital mixt, romano-
polonez.

Veracomp Europe opereaza ca distribuitor IT oferind solutii
de securitate, retelistica, stocare si telecomunicatii printr-
o retea puternlca de partenerl si integratori. Veracomp a
reusit sa-si dezvolte rapid un canal puternic de distributie,
prln promovarea constanta a conceptului de panenerlat si
prin portofoliul solutiilor de elita oferite, care dau panener-
llor sai posibilitatea de a oferi solutii mtegrate clientilor.

In Europa Centrala si de Est, Veracomp opereaza in 16 tari:
Polonia, Cehia, Slovacia, Ungana Croatia, Slovenia, Bos-
nia si Herteguvina_, Serbla_ Muntenegru, Macednma_, Litua-
nia, Letonia, Estonia, Romania, Belarus si Bulgaria.

In Romania, Veracomp are o experienta de peste 9 ani, si
este un distribuitor cu valoare adaugata recunoscut pentru

SECURITATE

portofoliul si competentele sale.

dar cnns.'demm ca se va dezvurta .-n
urmatorii ani. Extinderea retelelor wire-
less si a utilizarii dispozitivelor mobile a
condus la aparitia unor noi amenintari,
care nu pot fi combatute decat prin mif-
loace adecvate.” a adaugat Bogdan
Sarbu.

Testarea de echipamente

“Oferirea de echipamente clientilor i
testarea rol intr-un mediu de productie
este o parte integranta a strategiei
noastre. in acest sens, putem ofe-
ri echipamente FortiNET UTM pentru
nevoi de securitate de baza sau dis-
pozitive pentru combaterea atacurilor
specifice - spre exemplu Distributed
Denial of Service (DDoS). Cel mai re-
cent atac DDoS a reusit sa opreasca
cunoscutul site BBC, hackerii reusind
sa depaseasca 602 GBs pe perioada
atacului DDoS.

FortiNET DDoS este un echipament
care are nevoie de aproximativ 6 funi
de <<invatare>> a traficului clientului,
timp in care vor putea fi identificate ata-
curile DDoS legitime (e.g. accesarea
unui site de e-commerce de black fri-

sura sa oferim clientilor echipamentele
din portofoliul Veracomp, pentru testare
pe termen lung. Consideram ca acesta
este un avantaj competitivimportant sio
garantie a calitatii produselor din porto-
foliu.” a completat Bogdan Sarbu.

Un nou nivel de constientizare

“Consideram ca este necesar un nou ni-
vel de constientizare a securitatii IT si
a problemelor care pot aparea prin im-
plementarea defectuasa a unor politici
de securitate IT. Securitatea nu se re-
duce numai la instalarea unui antivirus
pe statiile de lucru si la conectarea unui
ruter wireless si a unei infrastructuri
traditionale de retea.

Astazi este nevoie de mult mai mult
pentru a asigura securitatea §i imple-
mentarea unor politici adecvate, iar
companiile trebuie sa inteleaga ca
investitia in securitatea IT este o parte a
viitorului afacerilor for. " a concluzionat
Bogdan Sarbu.

Silviu Cojocaru
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FORTIWIFI 30D

FortiWifi este un produs intere-
sant de tip UTM dedicat in special
afacerilor mici, dar si gospodarii-
lor. Dispozitivul este bazat pe un
procesor FortiASIC -System on a
Chip (construit special pentru pro-
blemele pe zona de securitate)
si pe baza sistemului de operare
proprietar al companiei pentru dis-
pozitivele appliance (Forti OS).

UTM si protectie unificata

Unified Threat Management
(UTM) este o solutie completa de
securitate informatica aparuta in
anul 2004. Termenul UTM a fost
initial utilizat de firma de cercetare
de piata IDC (potrivit Wikipedia),
lar acum este larg utilizat. UTM
este, in fapt, Tmbunatatirea ve-
chiului firewall, caruia i s-au ada-
ugat numeroase facilitati, avand
in prezent posibilitatea de a efec-
tua mai multe functii de securitate
intr-un singur dispoazitiv.

O solutie UTM poate contine, pe
langa functiile de firewall clasic, si
servicii de tip:

- IPS (Intrusion Prevention
System) - mecanisme de avertiza-
re privind intruziunile in retea;

- IDS (Intrusion Detection
System)- mecanisme de detecta-
re a intruziunilor.

UTM-ul FortiWlFI mai include
functii de gateway antivirus, ga-
teway anti-spam, functi VPN,
filtrare de continut web, load ba-
lancing si prevenirea scurgerii de
informatii sensibile legate de ac-
cesul la retea.

In prezent, FortiNet este lider de
necontestat in domeniul UTM,
mentionat ca atare si in raportul
Magic Quadrant corespunzator,
realizat de Gartner in ultimii ani.

Configurarea si instalarea

Cu toate ca este un dispozitiv
UTM (cu facilitati de antivirus,
intrusion detection, anti-SPAM,
web filtering etc.), configurarea
FortiWifi este extrem de simpla.
Exista practic doua modalitati de
configurare:

- Folosind aplicatia FortiEx-
plorer disponibila pentru sisteme-
le de operare desktop (Windows
si Apple) si mobile (iPad si iPho-
ne).

- Folosind browserul web.
Personal am folosit a doua meto-
da de configurare, metoda reco-
mandata si de producator in ca-
zul FortiWifi. Pentru configurare,
trebuie sa parcurgeti urmatoarele
etape:

2 Inainte de configurare,
este bine sa va asigurati ca adre-
sele |IP sunt asignate automat.
Pentru acest lucru mergeti in
CONTROL PANEL — NETWORK
INTERNET - NETWORK AND
SHARING CENTER - LOCAL
AREA NETWORK.

2 Pentru a accesa interfata
web Forti OS introduceti in
browser http://192.168.1.99

3. Selectati butonul WIZARD
din coltul stanga sus al interfetei.

4. Trebuie sa cunoastetf
conditile si credentialele pentru
conectarea la furnizorul de ser-
vicii de Internet (DHCP, Static
|IP, Protocolul punct la punct prin
Ethernet - PPPoE). Eu avand ISP
RCS&RDS, am folosit PPPoE si
conectarea la retea s-a realizat
fara probleme.

5. La pasul urmator, puteti
schimba parola pentru Forti OS

www. I TChannel ro
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si puteti stabili securitatea retelelor
wireless.

6. De asemenea, “vrajitorul” va

permite sa setati serviciile aferente
UTM:
- Antivirus la nivel de gate-

way,

- Intrusion detection;

- Anti-SPAM,;

- Blocarea aplicatiilor
malitioase;

- Application si web filtering.
Cui se adreseaza FortiWifi?

Asa cum am mai scris, consider
ca FortiWifi 30D se adreseaza cu
predilectie afacerilor mici, sau afa-
cerilor la inceput de drum. Dispozi-
tivul poate conecta 5-10 utilizatori,
ceea ce il face ideal pentru firmele
de avocatura sau agentile de tu-
rism, de exemplu.

Functiile de Firewall, IPS si Antivirus
sunt foarte utile in cazul companiilor
de servicii profesionale, precum un
cabinet de avocatura, dar si in orice
afacere in care datele manipulate
sunt confidentiale si foarte sensibi-
le, si prin urmare reteaua trebuie sa
fie securizata la cel mai inalt nivel.
Printre functiile de securitate foarte
utile in aceasta zona se numara:

www. I TChannel ro

a) Functionalitati de control al trafi-
cului, precum web filtering si appli-
cation control:

o Web filtering: Aceasta permi-
te controlul accesului utilizatorilor
la anumite site-uri web bazate pe
categorii globale, disponibile prin
serviciul Fortiguard sau prin filtrare
manuala de URL-uri. Totodata, per-
mite controlul accesului la pagini
web cu anumit continut, ce contin
anumite cuvinte cheie, imagini, etc.

0 Application control: Aceasta
permite controlul aplicatiilor in/din
reteaua clientului. De exemplu, cu
ajutorul acestei functionalitati se
poate limita accesul utilizatorilor
interni la aplicatii consumatoare de
timp si banda, ce nu sunt produc-
tive, precum Facebook, Youtube,
alte site-uri de partajare de resur-
se, efc.

b) VPN: E<te permis accesul remo-
te securizat la resursele interne din
reteaua companiei;

c) Multiple ISP-uri: Acestea sunt uti-
lizate pentru conectarea redundan-
ta la mai multi furnizori de Internet
(facilitatea permite evitarea caderii
conexiunii la Internet in situatia in
care apar probleme cu una dintre
companiile ISP);

d) User & Device |dentity Control:
Permite identificarea echipamente-
lor conectate la nivel de sistem de
operare, pentru a diferentia politicile
de securitate aplicate, in functie de
acestea.

Concluzii

in concluzie, dupad ce am testat
echipamentul aproximativ o luna,
s-a dovedit ca acesta exceleaza la
capitolul securitate (o confirmare,
fara indoiala, a pozitiei de leader a
Fortigate in studiul Gartner pentru
zona de UTM).

Trebuie sa fim constienti ca, avand
in vedere expunerea tot mai ridica-
ta a afacerilor pe Internet si riscuri-
le la care sunt supuse, nu mai este
suficient sa detii numai un antivirus
instalat pe calculatoarele desktop.
FortiWifi si facilitatile UTM aliniaza
securitatea micilor companii din Ro-
mania la noile nevoi de securitate.

Apreciere ITChannel
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TEST - ALLVIEW X2 EXTREME

#2 Extreme este "nava amiral” a pro-
ducatorului brasovean Allview. Devi-
ce-ul este a doua generatie Extreme,
Allview pastrandu-si Tn continuare
statutul de singur producator autoh-
ton care oferd un telefon din gama
high-end. Telefonul are o serie de
facilitati excelente, printre acestea
numarandu-se: procesorul octa core
A64 la 2 GHz, 3 GB memorie RAM si
stocarea interna de 64 GE [extensibi-
la panala 128 GB prin card microSD).
Procesorul este un MedialTek Helio

O
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A10 (utilizat si de gama HTC one) si
oferd performante de exceptie, atat
pentru aplicatii de business, cat si
pentru jocuri.

Am apreciat Displayul QHD Amoled
foarte bun si calitatile celor doué
camere de 8 si, respectiv, 32 mega-
pixeli. Telefonul a obtinut rezultate
foarte bune in PCMark for Android,
exceland prin performantele proce-
sorului si a componentei grafice.
Pretul telefonului pe site-ul produca-
torului, consultat la finele lunii 1anu-

TEST - ALLVIEW VIVA C701

Allview VIVA CT701 este o tableta entry
level, cu un cost de numai 249 RON (po-
trivit site-ului www allview.ro consultat
la Tnceputul lunii lanuarie a.c.) si 0 se-
rie de facilitati interesante. Se remarca
procesorul Quad - Core Caortex A7 la 1,2
GHZ, care ofera un nivel de performanta
mai mult decat decent pentru pretul table-
tei. Memaoria flash este de 8 GB, iar cea
RAM DD3 de 1 GB. Pe parcursul testului,
tableta a rulat concomitent, fara proble-
me, mai multe aplicatii (aplicatia Gmail,
Google Drive, o suita Office cu mai multe
fisiere Word si Excel deschise in paralel,
precum si un player video). NU am con-
statat intreruperi sau aite probleme, acest
lucru fiind fara Tndoiala o consecinta a
performantelor procesaorului.

Ecranul de 7 inch are o calitate buna si
suporta o rezolutie de 1024x600px. Este
de remarcat si versiunea 5.1 a Android,
foarte stabila si cu multe facilitati noi (su-
portul multi-user perfect functional pe ta-
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bletd este numai un exemaplu).
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Specificatii tehnice

S.0. Android™ 5.1, Lollipop

CPU: Quad Core 1,2 Ghz

GPU: MALI 400 MP2

Display 7° TN-LCD, Capacitiv mutitouch,
1024x600 px

Memorie RAM. 1GB DDR3

Memoaorie Flash: 8GB

Memaorie externa pana la 32GB prin card
microsD

WiFi 802.11 bfg/n

Camera frontala

Gaming

Baterie 2700 mAh

arie a.c., a fost de 2199 RON (TVA
inclus). Singura intrebare care se
poate pune cu privire la acest dispo-
zitiv este fiabilitatea pe termen lung.
Ferformantele sunt de exceplie si re-
comanda acest telefon ca alternativa
la orice alt telefon din gama high-end
de pe piata locala.

Apreciere ITChannel
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Specificatii tehnice

Smartphone Dual SIM 4G FDD si TDD
Display 6" Ciuad HD, 25060x1440px, matri-
ce activa de leduri arganice

CPU: Octa Core 64-bit, 2GHz, Helia K10
GPU: Power VR Rogue G6200/700MHz
0S: Android™ 5.1, Lollipop

Camera foto principala 24MP, Autofocus,
filmare 4K

Eraser, best picture, face beauty, HDR,
mod Profesional, Lossless Zoom

Camera foto secundara 8 MP Autofocus
Memorie RAM: 3GB

Memorie Flash: 64GB

MicroSD card: pana la 128GB

Gesture mode, NFC

~=¥ Android™ 5.1,
b Lollipop

8GB:

Flash Memary =

\ 1GB

'y Rl Mazitsiory
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l1oT (INTERNET OF THINGS) — COLECTAREA SI ANALIZA
DATELOR FOLOSIND MiICcROSOFT EVENT HuUB

loT este un concept care defineste o lume in care toate obiec-
tele (masini, electrocasnice, sisteme de iluminat, dispozitive
mobile, portabile, etc) sunt conectate intre ele cu ajutorul In-
ternetului. Microsoft Event Hub este o solutie cloud, bazata
pe Windows Azure, pentru colectarea de evenimente loT. Se
pot colecta milioane de evenimente pe secunda, astfel incat
este posibila prelucrarea si analiza unei cantitati masive de
date produse de dispozitive conectate si aplicatii. Dupa co-
lectare in Event Hub, datele se pot transforma si stoca. in
continuare, va prezentam trei studii de caz relevante pentru
utilizarea Microsoft Event Hub pentru preluarea evenimente-
lor transmise de loT.

siguranta, precum si sisteme de
securitate pentru mii de facilitati
comerciale, municipale si industri-
ale, inclusiv cladiri de apartamen-
te, centre comerciale si aeroporturi

Honeywell

Honeywell Building Solutions

Honeywell Building Solutions este
un lider global in afaceri de eficienta
energetica si de automatizare a
cladirilor. Cumpania instaleaza
si administreaza sisteme integra-
te de control al cladirilor, inclusiv
de aer conditionat, de :Iumlnat, de

dln lntreaga lume. Hnneywell a]uta
clientii sa conserve energia si sa
efectueze intretinerea prompta a
echipamentelor din cladiri.

Sistemul Event Hub notifica echi-
pa de service atunci cand este ne-
voie de reparatii sau intretinere,
permitand Honeywell sa inoveze,
pentru a-si imbunatati operatiunile
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si serviciile.

Suplimentar, Azure Stream Analy-
tics ofera Honeywell un mod mai
eficient de a transforma datele de
monitorizare a cladirilor in activitati
care pot conserva energia si anti-
cipa nevoile de intretinere, com-
pania putand astfel ajuta clientii
sa imbunatateasca procesele de
afaceri si sa creeze noi oportunitati
pentru fluxuri de lucru mai eficien-

Aerocrine

Aerocrine - monitorizare in do-
meniul medical

Aerocrine este un exemplu de
utilizare a Microsoft Event Hub si
loT in domeniul medical. Milioane
de suferinzi de astm din intreaga
lume depind de dispozitive de su-
praveghere Aerocrine pentru dia-
gnosticarea si a tratarea bolii lor in
mod eficient. Dar aceste dispoziti-
ve sunt sensibile la mici schimbari
in mediul ambiant. De aceea, Ae-
rocrine foloseste o solutie de ana-
liza cloud pentru a creste fiabilita-
tea acestor dispozitive. Event Hub
asigura preluarea parametrilor ae-
rului respirat, permitéand analiza lor
in timp real si calibrarea eficienta a
aparatelor medicale.

Arcoflex Sensei — monitorizare
in mediul agricol

Arcoflex Sensei este un serviciu
de monitorizare la distanta, pro-
iectat pentru fermele vegetale si
sere. Vandut ca un pachet com-
p!et solutia este usor de instalat
si nu necesits expemza IT. Instru-
mentele de monitorizare Arcoflex
ofera agricultorilor o perspectiva
mai clara a operatiunilor lor. Date-
le sunt stocate in Microsoft Azure,
iar clientii pot accesa vizualizari si
rapoarte folosind orice browser.

fanuarie 2016 IT CHANNEL 239
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