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BLack FriDAY —

FOREVER...

stern aceste randuri pe hartie la
cateva sadptdmani dupad ce s-a

incheiat campania de Black Fri-
day — editia 2014. Am fost martor la mai
multe campanii de marketing Tnversunate
sustinute de retaileri traditionali sau on-
line. Toti s-au straduit sa transfarme _vi-
nerea neagra’ in  saptdamana” sau  luna”
neagra, in care promotiile nu se vor mai
opri. Din pacate, comerciantii au pierdut
semnificatia si scopul acestui eveniment,
care aduce benefici in SUA atadt pentru
cansumator, cat si pentru vanzator,
Fromotia Black Friday s-a ndscut in Phi-
ladelphia Tn anii '70 si este foarte clar de-
limitata Tn timp. Promatiile se desfasoars
pe durata unei singure zile, dupa ziua
recunostintei (Thanksgiving Day este o
sarbatoare Iimportantd n SUA si este
celebrata n ultima joi din luna noiem-
brie). In unele state din SUA, atat joia
recunostintel, cat si ziua urmatoare au
fost declarate libere. Comerciantii din Phi-
ladelphia au dorit sa profite de aceste zile
libere si au creat aceasta promotie. ldeea
principald a promaotiel era sa ofere redu-
ceri substantiale la produsele existente
pe stoc (in general, produse electronice
din generatii anterioare sau din colecti
mai vechi). Retailern vor lichida stocuri-
le de produse mai vechi, var face rost de
cash si se vor pregati pentru cea mai buna
lund de vanzari a anului (decembrie). De
cealaltd parte, clientii vor achizitiona pro-
duse, poate nu de ulbma ord, dar la un
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pret substantial redus. Pentru comercianti,
luna noiembrie este, in general, pe rosu
(fn contabilitatea britanicd@ sau americanad
pierderile se inregistreaza cu rasu), iar ul-
tima viner reprezintd o oportunitate de a
trece pe negru’ sau pe _proft’ (aceasta ar
fi explicatia termenului de  black™ din nu-
mele promaotiel).

Concluzia pe care o tfragem din analiza fe-
nomenului din SUA este cd promaotile din
Romania nu sunt intotdeauna adevarate.
MNu poti sa-ti lichidezi stocurile |a pretur mici
saptamani intregi, decat daca poate doresti
sa treci pe ,rosu’ ca retailer. Acum doi ani
am fost si eu ,beneficiarul” unei astfel de
promaotii. Am cumparat un laptop redus cu
aproximativ 300 RON. La aproximativ douad
saptamani dupa _black friday’, acesta era
disponibil pe toate site-urile cu pretul redus.

Daca v-ati gasit intr-o situatie similara cu cea
in care m-am aflat eu sau daca aveti o repli-
cd la acest articol, va astept s3-mi scrieti la
silviu@itchannelrol O
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Romsym Dara Day -
CEL MAI LONGEVIV EVENIMENT IT DE PE PIATA LOCALA

Avand la activ peste 20 de editii, Romsym Data Day este unul dintre evenimentele IT de companie cu istoria cea
mai indelungata. Romsym a fost prima firma locala ce s-a orientat exclusiv pe zona de aplicatii software si a
ramas si astazi liderul pietei de distributie de aplicatii.

na dintre primele companii locale
U cu activitate orientata in domeniul

software-ului, Romsym Data a
pornit la drum Tn anul 1992, an n care doi
tineri absolventi - sotii Razvan si Florina
Balint - ai Facultatii de Matematica-Infor-
matica din cadrul Universitatii din Bucurest
au decis sa infinteze Romsym Data. Com-
pania a fost primul distribuitor exclusiv de
software intr-o vreme in care hardware-ul
era la putere si erau foarte putini cei care
cutezau sa se orienteze numai In domeniul
software. Printre distributiile importante din
portofoliul Eomsym se numara Symantec,
Adobe, Red Hat, SPSS (IBM), Business
Objects (SAP) etc.
Sunt doud decenii Tn care lumea |IT s-a
schimbat radical, iar componenta softwa-
re a fost la randul el afectata. Acum 22 de
ani discutam de ,cutii” cu aplicatii si des-
pre licentiere _on premises”. Astazi, teme-
le principale sunt virtualizarea, cloud-ul s
aplicatille ca serviciu, acestea regasindu-
se cateme principale In cadrul evenimen-

tulul de anul acesta, editia 2014 a Romsym
Data Day. O

Pagini realizate de Stefania Dinu
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.Ne bazam pe sprijinul solid al partenerului nostru principal”
Interviu cu Andrew Lucek, Channel Manager CEE - RedHat

ITChannel: Ce ne puteti spune despre
parteneriatul cu Romsym Data?
Andrew Lucek:
Am Tnceput par-
teneriatul cu muilt
timp Tn urma si
suntem  orientat
pe dezvoltarea
acestula Tn con-
tinuare. Mol sun-
tem prezenti In
Romania numai
prin  intermediul
Romsym, astfel ca
relatia cu distribu-
itorul este foarte
importanta pentru
noi. El ne ajuta sa
ne dezvoltam afacerea, 58 gasim compani
interesate de tehnologiile noastre

ITChannel: Care au fost noutatile pre-
zentate la Romsym Data Day 20147

A.L.: Amvrut sa evidentiem locul pe care
Il avemn pe piata, atat compania Red Hat,
cat si comunitatea
open-source. Mol
ne adresam unui

mare sector Al
pietel de IT. Dez-
voltam  trel  mari
Zone:  platforme,
solutii middleware

si cloud. Cand vor-
bim despre platfor-
me, vorbim despre
sisteme de ope-
rare si solutii de
virtualizare. Multe
organizatii Tsi pro-
pun sa automatize-
ze procesele, In special cele de luare a
deciziilor.

Decizille de business sunt luate de oa-
menil de afaceri. Asa stau lucrurile, iar
solutile middleware devin din ce Tn ce mai

www. ITChannel ro
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semnificative pentru marile organizatii. In
ceea ce priveste cloudul, fiecare vanzator
are propria versiune de cloud. Noi vedem
cloudul ca principala directie de dezvolta-
re a tehnologiel IT si investim foarte mult
in dezvoltarea acestel tehnologil.

FPe piatd existd doua zone: tehnologiile
comerciale si tehnologile open-source.
Conceptul de open-source castiga credi-
bilitate la nivel mondial, n special in zona
de expertiza Red Hat. sectorul public, dar

e —

~Am prezentat in cadrul Romsym Data Day solutiile noastre de moniton-
zare, care sunt disponibile in modelul de distributie software ca serviciu
(SaaS) . Acum intram pe piata din Romaénia, nu in mod direct, ci prin inter-
mediul partenerului nostru, Romsym Data. Consider ca piata din Romania
este una emergenta, interesanta pentru companiile din Cehia si Slovacia,
deoarece impartasim acelasi trecuf, aceeasi viziune si ne putem intelege
mai bine nevoile.”

Tomas Mesteller, Sales Manager - Orbit

~Am avut ocazia sa expunem auditoriului de la Romsym Data Day solutiile
noastre pentru protectia infrastructuri guvernamentale si infrastructurii cri-
tice. Romania se afla in punctul in care se afla Europa de Vest in urma cu
cinci ani. Romanii nu cred ca riscul cibernetic exista. Oamenii cred ca sunt
protejati foarte bine, ca atacurile nu au loc siin Romania, dar va asigur ca

aceste lucruri se intampla oriunde. De aceea, noi suntem mereu in cauta-

rea celor mai bune solutii pentru a oferi protectie consumatorilor.”

Peter C. Geytenbeek MBA, Intemational Sales Director - Fox-IT

si privat: banci, telecomunicatii, companii
farmaceutice etc.

ITChannel: Cum apreciati raspunsul
pietei pentru solutiile Red Hat? Se ob-
serva diferente intre piata romaneasca
si cea europeana?

A.L.: Exista potential pentru piata din Ro-
méania, atat in ceea ce priveste dezvolta-
rea tehnologiei, cat si pentru dezvoltarea
unor parteneriate de succes.

~INoi ne ocupam de capturarea sigura si de incredere a semnaturilor
electronice. Focusul prezentari noastre in cadrul Romsym Data Day a
fost afragerea atentiei asupra dispozitivelor mobile, smartphone-urilor

si tabletelor, ce pot deveni echipamente pentru colectarea semnaturilor
electronice. Utilizarea semnaturilor electronice ne imbunatateste cu mult
stilul de viata si oamenii trebuie sa inteleaga acest lucru.”

Joerg-M Lenz, Manager Marketing & PR Softpro - kofaxCompany

,GU ajutorul solutillor noastre de fax-over-IP, faxunile ajung direct in

casuta de email Pentru noi, piata romaneasca este una stabila, avem
clienti cat mai diversi. Noi nu percepem nicio cnza aicl. Desfasuram
partenenatul cu Romsym Data de mult timp si suntem foarte muffumti.
Romsym Data este singurul nostru distribuitor in Romania si acest lucru

ne ajutd sa avem control asupra pietel.”

Wolfgang Wimmer, Senior Regional Sales Manager - GF| Software

ITChannel: Cel mai mare producator
de sisteme de operare, Microsoft, este
implicat intr-un scandal public in Ro-
mania. Vedeti acest lucru ca pe o opor-
tunitate de dezvoltare a comunitatii
open-source?

A.L.: Evident, acest lucru atrage atentia
oamenilor. Ei Tncep sa& se gandeasca
la alternative pentru a evita astfel de
situatii si, astfel, solutile noastre sunt
reevaluate. O

www. [TChannel.ro

~Am inceput un partenenat cu Romsym Data, un contract de distributie,
pentru a oferi clientilor din Romania solutille noastre. Noi aducem pe piata
solutii proactive, care ofera o protectie ridicata. Scopul prezentari mele
din cadrul Romsym Data Day a fost de a le aduce la cunostinta clientilor
nostri, si nu numai, modalitatile de evaluare a solutiilor de pe piata, in ve-
derea luarii unei decizii in ceea ce pnveste protejarea afacerii lor. Decizia
trebuie sa te ajute sa reduci riscurile pe termen lung.”

Michael Haas, Area Sales Director Central Europe - VWatch Guard Technologies

Decembrie 2014 IT CHANNEL &5
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2015 - PIATRA DE HOTAR PENTRU SECURITATEA IT?

Tehnologiile digitale sunt astazi legate de quasi-totalitatea eniitatilor din sociefate. Fie ca discutam despre
sistemele core-business ale unei companii, fie ca avem in vedere sistemele guvernamentale — toate siste-
mele informatice sunt expuse la atacuri cibernetice din ce in ce mai complexe. impreuna cu Vasile Anicu-
Iaesei, Country Manager Symantec — Romania si Bulgaria, am incercat sa vedem cum s-a schimbat piata

de securitate IT in 2014 si sa identificam tendintele pentru 2015.

Pe parcursul anului 2014, companiile din
Romania au fost tot mai interesate de o
abordare integrata si unitard a securitatii in-
formatice. De asemenea, soluti din catego-
ria DLP si de criptare au devenit tehnologii
mainstream si In Romania.

2014 este anul in care componentele de
bazd a ceea ce inseamnd o solufie de secu-
ritate IT integratéd au trecut din zona de pla-
nificare si declaratii de intentie la actiuns,
prin alocarea de resurse financiare si uma-
ne pentru implementarsa aceslora,” a de-
clarat Vasile Aniculaesel.

Data Loss Prevention (DLP) —
de la pionierat la tehnologie
mainstream

JAstfel domenii de pionierat precum Data
Loss Prevention (DLP). peniru care pand
acum ceva timp existau numai cdteva im-
plementdri in Roméania, astdziau devenit tot
mal numeroase pe piafa locald,"” a precizat
Aniculaesei.

Content-Aware” Data Loss Prevention
(DLF) este o tehnologie de securitate cu
un grad avansat de inteligentda, bazata

6 IT CHANNEL Decembrie 2014

pe descoperirea si analiza de continut s
context a expunerii datelor confidentiale.
DLP analizeaza, monitorizeaza si prote-
jeaza in timp real datele confidentiale ale
unei organizati, fara a constrange utiliza-
torii prin limitar tehnice Tn utlizarea co-
rectd a datelor In conformitate cu proce-
durile definite. Prevenirea scurgerilor de
date confidentiale rezultd dintr-o Tmbinare
a tehnologiel cu procesul de educare a
angajatilor si cu rafinarea politicilor de se-
curitate ale companiilor.

Numarul de implementarn de Data Loss
Prevention a crescul semnificativ fala de
ce se Intampla Tn anul 2013. Vorbim, prac-
tic, despre o accelerare a acesiul fenomen
de adopfie a solutiilor de Data Loss Pre-
vention. De asemenea, am observal ca
clientii pun accentu!l pe inlegrarea unor
solutii complete de securitate, DLP fiind

numail una dintre componenitele acestora,”
a concluzionat Aniculaesel.

Criptare

Un alt modul al solutilor integrate de se-
curitate solicitat de companii priveste zona

de criptare. In acest domeniu, Syman-
tec si-a consolidat o pozitie de lider prin
achizitia PGP si Guardian Edge, in anul
2010, si prin propriile tehnologil dezvoltate
Intern de companie. In octombrie 2014
Symantec a anunfal lansarea soluliel
Symantec Endpoint Encryption, care com-
bind capabilitdlile de véarf ale tehnologi-
lor de criptare din portofoliul companiel si
care oferd clientilor o platforma unificata, ce
adreseaza nevoile de criptare atat la nivel
de disc cét si de suparturi media portabile,
incluzdnd totodatd o solutie de manage-
ment. Symantec Endpoint Encryption per-
mite scenarli complexe de integrare cu alte
solutii Symantec, cum ar fi solufia de Data
Loss Prevention,” a precizat Aniculdesal.

Criptarea este un scenariu destul de des
intélnit Tn organizati. Am documentul X
confidential, rezident Tn momentul de fata
pe computerul meu. Intr-un mod sau altul,
acest fisier ajunge sa fie rezident pe un me-
mory stick. Ce se intdmpla daca se pierde
acel memory stick? Dacd informatia este
criptatd, ea ramane confidentiala. _Este
important pentru organizalll ca loate do-
cumentele confidentiale s4 fie criptale, iar

www. ITChannel ro
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solutia Symantec permite stabilirea unui set
de reguli la nivel de organizalie prin care
acest lucru 54 se realizeze eficace si cu Im-
pact minim asupra desfasurdrii activitatii ® a
continuat Aniculaesel.

Legat de domeniile care au adoptat timpu-
riu noile tehnologii, pe primul loc se gaseste
sectorul financiar-bancar, In care s-au reali-
Zat atat proiecte de integrare, cat si proiec-
te specifice (de exemplu, integrarea DLP).
Jnitial, proiectele de tip DLP sau de crip-
tare se realizau [n marea lor majoritate la

filialele unor companii strdine din Roménia,
dar astazi acest lucru s-a schimbat. Din ce
in ce mal multe companii si organizatii din
Roménia decid s& investeascd in cresterea
capabilitdtilor de securizare a informatiifor
confidentiale prin solufii de tip DLP sau de
criptare, un scenariu destul de des intdini
filnd cel In care astfel de solutii sunt integra-
te pentru a permite protectia informatiilor la
cel mai inalt nivel * a completat Aniculdesei.

Backup si disponibilitate
informatii

Pe parcusul anului 2014 a fost lansatd o
nouad versiune a celel mal populare soluti
de backup si restaurare. ,Backup Exec
2014 este o solutie ce se adreseazd in
primul rdnd IMM-urilor si, cu predilectie,
medillor bazate pe Windows. Solutia poate
fi insd scalatd fard nici o problemd pané la
medil de stocare de 20 TB, ceea ce face

INTERVIU

@i

tura de a vedea ca un tot unitar datele si
informatille rezidente In infrasiructura com-
paniel. Solutia Backup Exec 2014 a general
o crestere semnificativd peniru vanzarile
Symantec In 2014, deoarece clientii au gasit
o solutie bund, la un pret corect. Avem fn-
crederea cd Backup Exec 2015 va fi un mo-
tor important pentru cresterea noastra si in
anul ce urmeaz4a,” a mentionat Aniculaesal.

20135 — noi provocari?

Pe parcusul anului 2014 s-au Tnreqgistrat noi
recorduri negative in ceea ce priveste secun-
tatea IT. Potrivit 2014 Internet Security Threat
Report, studiu realizat de Symantec, atacurile
hackenlor au crescut cu 91% fata de anul 2013,
iar numarul de brese identificate a crescut cu
62%. Prin bresele si bug-urile de securitate,
au fost furate aproximativ 525 de milioane de

»,2014 este anul in care componentele de baza a ceea ce inseamna

o solutie de securtate IT integrata au trecut din zona de planificare si

declaratii de intentie la actiune, prin alocarea de resurse financiare si uma-

ne pentru implementarea acestora.” \Vasile Aniculaesei

Securitatea In zZona guverna-
mentala

Atatin 2014, cat siin anii anteriori au aparut
informatii publice cu privire la amenintari
grave si infractiuni cibernetice care au
vizat organizatii din zona guvernamenta-
la. ,Dacd este 54 vorbim despre nevoia
de solufli si servicli de securitate pentru
zona guvernamentald, nu facem decat sé
repetam faptul ca amenintarile cibernetice
reprezintd o realitate cu care se confrun-
td toate organizaliile, iar pregélirea fieca-
rei entitati pentru a-si mari capacitatea de

ca prezenta ei si utilizarea cu mare succes
in medii complexe specifice unor organizalii
de mari dimensiuni s& nu fie deloc o sur-
prizd. Backup Exec esle o solulie de care
clientil nostri sunt foarte mulfumiti si care
continug sa adreseze integral ambele -
purt de operare, aldt fizic, cét si virtual
ceea ce reprezinia un real avanla). Aceasta
solutie integreazd si pune clientul Tn pos-

www. [TChannel.ro

protectie a resurselor informationale repre-
zintd o chestiune cunosculd siasumatd,” a
subliniat Aniculaesei.

_Faclorii de decizie din zona guvernamen-
tald sunt exirem de bine pregéatili si I'si do-
resc ca organizalille pe care le reprezintd
sd albe acces la cele mai bune solulii si
servicii de securizare a informatiel.” a con-
tinuat Aniculaesei.

Identitati electronice. La acestea se adauga 23
de vulnerabilitéti zero day, vulnerabilitdtl, care
nu erau cunoscute de producator software sl
puteau fi exploatate de hacker. Unul dintre
392 de e-mail-uri este phishing, 1ar spamul a
ajuns la 66% din e-mail-uri.

In 2015, Internetul lucrurilor® devine |, Inter-
netul vulnerabilitatilor”. Milioane de dispozi-
tive sunt conectate la Internet si, in multe
cazurl, acestea ruleaza un sistem de ope-
rare integrat.

Analistii considera ca, Tn 2015, acestea vor
devenl o tintd predilectd pentru hackerl.
Potrivit studiilor, astazi sunt conectate la In-
ternet aproximativ 2 miliarde de dispozitive,
dar pana in anul 2020 se estimeaza ca vor
fl peste 50 miliarde de echipamente. ,Zona
de mobilitate are potenfialul de a crea la
réndul el mari probleme in 2015 Numérul
mare de dispozilive inteligente, conexiuni-
le de date mobile in cresiere, utilizarea lor
pentru sisteme core-business — sunl numai
caliva dintre factorii care vor conduce la ex-
plozia atacurilor la adresa echipamentelar
mobile,” a precizat Aniculaesei.

Concluzii
JPrin urmare, daca vorbim despre zona de
securitate. In 2014 am observat o maturizare
a cererii, in sensul in care doud componente
importante, DLP si criptare, au coborét din
zona de planificare In zona concretd de alo-
care de resurse siimplementare. De aseme-
nea, discufiile cu clienti ne arata ca acestia
nu fsi mai doresc doar completarea unor go-
lurf la capitolulul securitate, ¢ cautd proactiv
soluti integrate de securitate. Companiile
gutohtone s-au aliniat astfel tendintelor glo-
bale s5i doresc solutii unificate de securitate,”
a conchis Aniculdesei O

Silviu Cojocaru

Decembrie 2014 IT CHANNEL 7



IT CHANNEL

O

\/

TRANSFORMAREA

MASTODONTILOR

De ce un termen precum _mastodonti’
pentru centrele de date, acele construc-
tii, de obicel din beton si sticla, ce ada-
posteau Tn mod tradifional instrumentele
5 oamenii necesarl pentru prelucrarea
de date? Pur si simplu deocarece schim-
barile aduse si, mai nou, iImpuse de teh-
nologie, fac ca utilizarea acestul termen
58 fie cea mail potrivita in acest caz.

In epoca ,industriald" a IT-ului, centrul
de date reprezenta forma suprema de
concentrare de inteligentd si echipa-
mente pe metrul patrat. Totodata, din
cauza cerintelor stricte legate de secu-
ritate, protectie la dezastre si redundan-
ta in folosire, &l reprezenta si una din
cele mai avansate forme de aplicare In
practicd a stiinfel constructiilor durabi-
le, chiar daca, Tn multe cazuri, astfel de
constructil, sa recuncastem, nu aveau
nimic de-a face cu niste bijuteri arhitec-
tonice.

In acelasi timp, astfel de constructii re-
prezentau si Tncad reprezintd investitil
financiare uriase in beton, cablare, ma-
teriale de constructie speciale pentru
protectii etc. Asta ca sa& nu mai vorbim
de costurile legate de terenul pe care
este amplasata constructia. lar, de cati-
va anl incoace, de costurile Tn crestere
acceleratd ale alimentari cu energie,
o buna parte din aceastad energie fiind
consumata nu pe functionarea activa
a centrului {echipamente si procese
de calcul), ci pe elementele pasive ale
acestuia (in special, pe asigurarea ra-
cirll necesare functionarii optime a echi-
pamentelor).

Criza economica (generatd, sa nu Ui-
tam, de ratiuni financiare) si, in egala
masura, criza energetica tot mai accen-
tuata, au determinat deja schimbarea
opticii legate de centrele de date. In
mod evident, nevoia de astfel de centre
nu numal ¢a nu scade, ci este in conti-
nua crestere, datorita cresterii exponen-
tlale a volumelor de date care trebule
prelucrate pentru asigurarea continuita-
tii oricarel afaceri. Ce s-a schimbat radi-

cal este perceptia fatad de posibilitatile
legate de modalitatea de a beneficia de
pe urma unui astfel de centru de date.
Ani de zile au fost depuse eforturi con-
siderabile doar penfru eficientizarea
acestor centre de date. Ultima expre-
sie a acestor eforturl este legatd de
completa automatizare a centrelor de
date existente (asa numitele centre de
date definite prin software), un subiect
in sine pentru vitorul apropiat. Dinco-
lo de asta, Tnsa, extrem de interesante
sunt cel putin doua tendinte, prezente
de cevavreme siin Romania. Una este
cea legatd de modularitate si mobilita-
te, cealaltd este cea legata de compac-
tare si constructie unitara.

Modularitate si mobilitate

|deea centrulul de date modular si mobil
a aparut, probabil, dupa ce s-a consta-
tat eficienta constructilor din alte mate-
riale decat cele folosite Tn mod tradifio-
nal, la care s-a combinat conceptul de
centru mobil de comanda provenind din
Zona militara. Indiferent de origini, cen-

trul de date modular si mobil reprezinta
o realitate concreta a zZilelor noastre.
Promovat in Romaéania de firme precum
APC by Schneider, centrul de date mo-
dular reprezintd In esenta, o modalitate
de a beneficia de o astfel de constructie
folosind ca si, caramizi’ ale constructiel
containerele, in principal cu structura
metalica. Este Tn mod evident vorba de
containere speciale, prolectate din start
pentru a asigura parametri echivalent
de rezistenta, protectie si redundanta
fata de constructiile traditionale din be-
ton.

Imensele avantaje ale unor astfel de
constructil sunt cele legate de costu-
rile de exploatare si de mobilitate. Un
exemplu de reducere a costurilor de
exploatare este cel ofent, de pilda, de
faptul ca folosirea de containere in
functie de nevolle centrulul, nevol care
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pot varia semnificativ Tn timp, asigura o
foarte necesara scalabilitate a solutiel.
Oricine Tsi poate imagina, de pilda, ce
ar Tnsemna cresterea explozivd a nevoll
anuale de stocare a datelor de prelucrat
in cazul unor constructil clasice. lar astfel
de cresteri explozive nu numai ca repre-
Zintd un fapt cotidian, dar sunt estimate
a se amplifica Tn viitorul imediat de céatre
firmele de cercetare de piatal

Compactare si constructie uni-
tara

A doua tendinta foarte interesanta, avand
la origini, posibil, fenomenele petrecute in
industria echipamentelor de divertisment,
este cea a compactarii centrelor de date.
Ma refer aici la echipamente precum cel
denumit YRTX de la Dell. lansate nu de
multa vreme si pe piata romaneasca, si
care propun utilizatorilor o solufie extrem
de compactd pentru acoperirea unor ne-
vol Intense de calcul.

|deea din spatele unor astfel de echipa-
mente este cat se poate de simpla. In mod
analog treceril de |la stive de dispozitive
audio specializate, conectate printr-un
adevarat labirint de cabluri, centrele de
date compacte inseamna ,inghesuirea’
intr-un singur dispozitiv a tot ceea ce In-
seamna servere, unitati de stocare, ele-
mente de retelistica si software-ul asociat

gestiunii  unei
asemenea in-
frastructuri.

Un astfel de
dispozitiv poate

incapea, actu-
almente. lgjer
sub un birou

de dimensiuni
ceva mal mari,
fapt care 1l face
ideal pentru ne-
voille legate de
centre de date
ale unor firme
de dimensiuni
mici s chiar
medii. In mod
evident  Insa,
protectia unor
astfel de centre
de date miniaturale la dezastre naturale
cum ar fi incendiile, inundatiile sau cutre-
murele nu are cum sa fie mai mare decat
protectia maxima pentru Tncaperea sau
cladirea unde sunt adapostite astfel de
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echipamente. Cu toate astea, avantajele
legate de dimensiuni si costurile inifiale
cu achizifia fac din astfel de echipamente
o varianta redutabila la alternativele cla-
sice de centre de date.

Optiuni

Am lasat la urma, intentionat, optiunea
apelarii la servicil Tn loc de achizitiona-
rea unor centre de date, indiferent sub ce

locul alct sa Insistam. Astfel de avantaje
al fost descrise pe larg, In nenumarate
ocazii 5i medil, de extrem de multl experti
si analisti.

Cu toate astea, trecerea la un univers IT
bazat exclusiv pe servicili pare a-si fi pler-
dut din momentum-ul initial de acum cati-
va ani. Mal mult decat atat, diverse studii
efectuate la nivel international arata ca
utihizatorii finali de I'T par sa priveasca din
ce In ce mal mult cu ochi buni o solutie
manageriald hibrida. Mail exact, o solufie

Cu toate astea, trecerea la un univers IT bazat exclusiv pe

servicii pare a-gi fi pierdut din momentum-ul initial de acum
cafiva ani. Mai mult decat atat, diverse studii efectuate la nivel

international arata ca utilizatorii finali de IT par sa priveasca din
ce in ce mai mult cu ochi buni o solufie manageriala hibrida.
Mai exact, o solufie in cadrul careia anumite componente ale

universului IT sa fie pastrate in-house, in vreme ce alte compo-
nente sa fie externalizate catre furnizori specializali de servicii.

forma. Servicille IT moderne. ce includ la
ora actuala orice ar putea avea nevoie o
firma in termeni de IT, vin extrem de pu-
ternic din urma si au, pe alocurl, tendinta
de a deveni o modalitate principala de fo-
losire a instrumentelor IT.

51 asta decarece, chiar daca sunt furni-
zate de terti, iar proprietatea instrumen-
telor respective nu se regaseste In pa-
trimoniul beneficiarului, serviciile IT au
avantaje certe, asupra carora nu este

in cadrul carela anumite componente ale
universului IT s& fie pastrate in-house,
in vreme ce alte componente sa fie ex-
ternalizate catre furnizori specializatl de
servicil.

Ce va Insemna asta pentru evolutia cen-
trelor de
date este
greu de spus
in acest mo-
ment.  Mali
ales ca di-
versificarea
conceptelor
de astfel
de centre
existente pe
piatda face
cd gama
de  optiuni
58 Ccreasca
semnificativ,
astfel con-
tribuind la
intensifica-
rea nebulo-
Zitatli. Péana
la urma insa este un rezultat firesc al ,de-
mocratizarii” care afecteaza si domeniul
pana de curand exclusivist al centrelor de
date. Singura certitudine o constituie pro-
misiunea unui viitor interesant. O

Decembrie 2014 IT CHANNEL 9



=
m
20
s
c

i

-
Bey) .
N

L

1111}

i

'HANNEL

il

~

XEROX - uN BRAND CARE iSI ONOREAZA TRADITIA

Mediul de afaceri actual se caracterizeaza printr-un dinamism accentuat. Compania care a inventat procesul de
xerografie, acum peste sapte decenii, si-a schimbat semnificativ modul in care interactioneaza cu clientii si princi-
palele domenii de activitate. Gabriel Pantelimon, Country General Manager — Xerox Romaénia, ne-a oferit mai multe
informatii despre evolutia acestei companii si despre schimbarile care s-au produs in cadrul acesteia.

ITChannel: XEROX a devenit nume co-
mun pentru termenul de copiator. Care
sunt obiectivele companiel pe aceasta

piata caracterizata printr-o competitie
acerba?

Gabriel Pantelimon: Daca vorbim nu-
mal despre produse, atunci este usor s&
aduci pe platd produse similare, dupa ce
un producator a lansat un anumit model.
nul dintre principalele motive pentru care
ne aflam Tn top este faptul c& suntem In
permanentd atentl la dinamica pietel si
la ce Tsi doresc clientii. in zona de servi-
cii, clientul nu Tsi mal doreste si nu se mai
uitd la specificatii tehnice, ci este interesat
de rezolvarea necesitatilor sale de busi-
ness cu ajutorul tehnologiel, a proceselor
si a resurselor umane calificate; discutia
asa ar trebui purtata, indiferent de client,
o companie mare sau un IMM. Aceasta
este schimbarea care a intervenit. IMM-
urile se maturizeaza n mod accelerat,
intr-un mediu care le obliga sa faca acest
lucru. Trebuie discutat modul Tn care servi-
ciul, procesul, tehnologia 11 ajuta pe client
in activitatea lui de zi cu ZI, de baza. Naoi,
Xerox, avem o strategie, atat locala, cat si
globald, de a merge accelerat in directia
rezolvarii problemelor si ajutari clientulul
in procesele lui de business.

10 IT CHANNEL Decembrie 2014

Fe piata din Romania, Xerox ainceput sa
ofere servicii de managementul documen-
telor Tnca din 1997, fiind prima companie
care a semnat un contract pentru mana-
gementul infrastructurii de imprimare a
clientului. Mai exact, clientul nu trebuie
s& mal aloce resurse importante pentru a
se ocupa de infrastructura de imprimare,
nu trebuie nici sa mal Investeasca bani in
tehnologie, lar Xerox, cu ocameni, procese
si echipamente, face toate aceste lucruri.
Clientul ajunge sa plateasca un abona-
ment lunar, Tn functie de cat consuma.

ITC:Pe aceasta piata aveti atat echipa-
mente entry-level, cat si echipamen-
te de top (e.g. DocuColor 8080). Unde
credeti ca va exista cea mai consisten-
ta crestere in viitor?

G.P.: Dupa parerea mea, avem cel mal
larg portofoliu In Zona de imprimare laser,
plecand de la echipamente pentru utili-
zatorl casnici, pana la utilaje tipografice
pentru volume foarte mari. Atunci cand
vorbim despre crestere, este bine sd ne
uitdm la piata globald si la cea locald,
Dacd ma uit la piata globala, cresterile
in zona de imprimare exista, dar nu sunt
foarte mari, undeva pana in 5%. Exista
pietele mature din Vestul Europei, SUA,

unde cresterile sunt minime si mai este
zona din care face parte st Romania, unde
existd potential. In ceea ce priveste piata
locald, existd potential pentru orice sector,
deci si pentru noi. Directia este de a merge
spre multifunctionalitate, nu doar imprima-
re ci scanare, transferare a documentului
de pe hartie catre digital, catre cloud, de
exemplu tehnologia ConnectKey, pe care
am lansat-o anul trecut. S-a facut trece-
rea de la echipamente stand-alone la cele
multifunctionale si acest lucru se observa
usor. Tehnologia s-a maturizat si s& obser-
va o deschidere din ce in ce mal mare a
clientilor catre achizitia de multifunctionale.
Mal nou, avemn standarde de securitate
pentru echipamentele Xerox, avem in-
corporat antivirus McAfee. existand si un
parteneriat cu Cisco pentru aceasta zona.
Industria de imprimare merge In aceeasi
linie cu cerintele pietel si cu noua tehno-
logie. Existd suport, pentru imprimarea de
pe dispozitivele mobile, incorporat Tn teh-
nologia ConnectKey.

Echipamentele cu Connectkey au in
confl-guratia standard posibilitatea de
integrare cu Microsoft SharePoint, deci
clientul nu mai trebulie sa achizitioneze
nimic suplimentar. Acest lucru face parte
din strategia Xerox de afiin pas cu schim-
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barile tehnologice, precum cloud, Mobile
Print. Exista potential de crestere in Ro-
ma&nia si In tarile din Europa Centrala si de
Est. Echipamentele care dau posibilitatea
unel personalizari a comunicarii cu marea
masa vor reprezenta viitorul, echipamen-
tele de productie color vaor avea, pe viitor,
o crestere mai mare. Culoarea va Juca un
rol important, aceasta este tendinta, de la
alb-negru se merge spre culoare. Facem
abstractie de crize si de momente mai di-
ficile, Tn care intr-adevar vedem ca pretul
jeaca un rol decisiv.

Tehnologia cu cerneala solida ColorQube
aduce o schimbare pe aceastd piata,
pentru ¢a avem pentru prima datd pretul
alb-negru aproximativ egal cu cel pentru

INTERVIU

e —

toate segmentele pietei. Zona de servi-
cli creste deja Tn ultimii trei ani, numarul
angajatilor a crescut, tar anul trecut am
deschis un centru Tn Bucuresti, care este
in continua crestere.

ITC: Inovarea este cruciala in dome-
niul IT&C. Recent, Xerox a deschis un
nou centru de Inovatie Impika Inkjet, in
Aubigneé, Franta. Va rog sa ne oferiti
informatii despre obiectivele compani-
el pe zona de cercetare-dezvoltare.

G.P.: Vorbim din nou despre echipamen-
te de productie tipografica. #erox a iesit
de pe piata echipamentelor inkjet pentru
utilizatori casnici sl de birou Tnca din anil
2000, Tn schimb, pentru echipamentele de

.Nol, Xerox, spunem ca avem o strategie, atat locala, cat si

globala, de a merge accelerat in directia rezolvaril proble-

melor si ajutarii clientului in procesele lui de business.”

culoare. Echipamentul poate distinge cata
culoare foloseste clientul, lar daca o cu-
loare este sub un anumit procent, eavafi
considerata la pret de alb-negru. Aicl este
marea batalie In materie de cercetare si
dezvoltare, pentru c¢& dacad ne uitdm la
tehnologia de imprimare laser, ea nu s-a
schimbat, procesul de xerografiere inven-
tat acum peste 75 de ani nu s-a schimbat
foarte mult. Au mai aparut cateva variatii,
dar toate sunt pe aceeasi tema. Schimbari
au intervenit la nivelul preturilor. Vendorii
si producatori mari isi dau seama ca este
presiune mare si se incearca reducerea
costurilor de imprimare.

ITC: Ce ne puteti spune despre obiecti-
vele la nivel local?

G.P.:. Obiectivele noastre au fost si vor
fi Intotdeauna de crestere, atat din punct
de vedere financiar, cat si de acoperire a
segmentelor de piatd, a diverselor zone
de tehnologie. Pe partea de tehnologie,
in zona de imprimare laser, conform da-
telor IDC pe trimestrul 1/2014, suntem
numarul 1 pe aceasta piatd din punct de
vedere al valoril solutiilor laser vandute si
numarul 3 din punct de vedere al unitatilor
vandute. Sunt aceleasi pozitii pe care le-
am ocupat si la sfarsitul anului trecut, dar
cu o imbunatatire a cotel de piata, atat in
expresie valorica, cat si Tn unitati. In Ro-
mania exista potential, odatd cu cresterea
economiel, vor creste toate sectoarele,
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Gabriel Pantelimon

productie, inkjet-ul are un viitor stralucit.
Diferenta dintre imprimarea digitala si cea
offset este aceea ca flecare pagina poate
fi diferita, 1ar echipamentul poate imprima
cu viteze foarte mari. In Romania nu se fo-
losesc foarte mult mesajele promotionale
personalizate, dar acesta este viitorul.

In aceastd perioada de criza, existd un
avantaj la nivelul preturilor pentru offset.
Fentru tiraje mici, sunt costuri mai bune
la imprimarea digitalad. Pentru volume
mal mari, offset-ul oferd preturi mai mici.
Offset-ul are un pret mai bun pentru ¢a
el imprima aceeasl versiune_ Digitalul are
51 un alt avantaj, avand capacitatea de a
lucra cu pagini personalizate.

ITC: Cum vedeti tehnologia digitala vs.
tiparul offset?

G.P.: Existd avantaje si dezavantaje ale
tehnologiel digitale. Noi nu ne propu-
nem sa inlocuim offset-ul cu tehnolegia
digitald, ci aceasta din urma sa fie una
complementara pentru prima. Trebuie 55
o folosesti pe cea potrivita, Tn functie de
tiraj, de costuri, de timp de raspuns si de
avantajele tiparirii materialelor personali-
zate. Un mix intre acestea iti poate asi-
gura succesul.

ITC: La inceputul anului anuntati
un nou distribuitor in Romania. Ce
ne puteti spune despre dezvoltarea
retelei de distributie din Romania?

G.P.: MNoi segmentdm foarte bine piata.
Avemn produse pentru utiizatorl casnici,
pentru IMM-uri, pentru compani mari,
pentru tipografil, pentru Zone mal speci-
alizate. Pentru zona de utilizatori casnici
si Tntreprinderi mici avem un canal de
vanzare si vrem S& avem acoperire cét
mal mare, 1ar Agis Computer este unul
dintre cele mai recente exemple In acest
sens. Acesta este unul dintre cel cinci
distribuitori. care deservesc un numar de
3000 de reselleri activi Tn permanenta.
Avem si zona intreprinderilor mijlocii, a
institutiilor mari locale, unde avem parte-
nerl strateqgici, care sunt vanzatori cu va-
loare adaugatd. Acestia au capabilitatea
de a oferi suport acolo unde este nevole
de un echipament A3 mai complex, cu
o solutie software integratd, care sa se
adreseze unor anumite necesitatl pentru
clientii respectivi. De asemenea, avem
zona de clienti mari, unde segmentam
pe verticale finante-banci, sectorul pu-
blic. telecomunicatii, industrie, iar acolo
mergem in mod direct, prin forta noastra
de vanzari, cu servicille noastre de ma-
nagement al documentelor. Totodata, si
in zona de intreprinderi medii am lansat
in urma cu aproape 3 ani Xerox Partner
Print Services, prin care un numar de par-
teneri certificati le oferd acelasi tip de ser-
vicll, sub forma de echipament, cu toate
serviciile aferente. Este foarte importanta
segmentarea sl maximizarea in ceea ce
priveste oferirea servicillor noastre catre
toti patentialii clienti.

ITC: Xerox a obtinut recent certificarea
ISOIIEC 27001:2013 pentru Sistemul de
Management al Securitatii Informatiei.

Xerox a devenit, astfel, prima compa-
nie din Romania care obtine aceasta
certificare imbunatatita, una dintre
cele mai importante in domeniu. Ce
ne puteti spune despre certificarile
obtinute si despre rolul acestora in
cresterea calitatii?

G.P.: Certificarile si atestatele nu fac de-
cat sa ateste calitatea si serviciile noastre.
Acestea sunt valorile noastre de baza. In
ceea ce priveste tehnologia, nu mai exista
diferentiatori Tn nicio zona. de imprimare,
auto, gadgeturi. Diferentiatorii vor consta
in standarde operationale, calitatea pro-
ceselor ocamenilor si tehnologiilor. Clien-
tul trebuie sa simta ca totul functioneaza
exact asa cum ftrebuie, sa-1 simplificadm
munca, nu sa i-o ingreunam. O

Camelia Cojocaru 51 Stefania Dinu
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ITChannel: Zitec este unul dintre prin-
cipalii producatori de aplicatii online
din Romania. Cum caracterizati pietele
locale si globale de aplicatii online?
Sunt diferente majore intre cele doua
piete?

Alexandru Lapusan: Cele doua plete
sunt diferite, fiind Insa destul de greu sa
faci astfel de generalizari. Sunt anumite
clisee care 1es |la suprafata, spre exemplu,
un client din Marea Britanie sau Germa-
nia mereu iti va verifica recomandarile, pe
cand unul din Roménia nu o va face. Este
mai greu sa intri in afaceri cu un client
din Germania si mal usor cu un client din
S.U A Romanii nu au incre-
dere si nici experientd In a
contracta produse software,
mal ales dacd sunt perso-
nalizate. Nu existd aceasta
experientd si, mai ales, fir-
mele care nu au un ADN.
de onling, nu au pornit din
zona respectiva, ci la un
moment dat au fost fortate
de timpurile noastre sa-si
mute prezenta, marketing-
ul sau vanzarile in zona de online, au
dificultati in a fi eficiente Tn aceasta zona.
Mal degrabd angajeaza oamenl care cu-
nosc bine Industria si mal putin gameni
care stiu ce Inseamnd sa cumperi, sa
comanzi, s& receptionezi software. De
alci apar probleme de comunicare, de
intelegere. Spre deosebire de un client din
S.UA. sau Marea Britanie, unui client din
Romania trebuie mal mereu sa-i explici ce
inseamna o metodologie de dezvoltare,
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Zitec este unul dintre exemplele de proiecte de antrepre-

noriat de succes din Romania, firma dezvoltandu-se ex-

clusiv pe baza unei investitii locale. Am stat de vorba cu

Alexandru Lapusan (CEO & Founding Partner - Zitec) despre

modul in care poti dezvolta un proiect antreprenorial IT&C in

Romania si despre perspectivele unei afaceri inovatoare

bazate pe open source si cloud.

de ce este mal bine sa lucrezi poate nu
tot timpul pe buget fix etc. Acest lucru se
observa si in procesul de achizitie. De
multe ori, intrebarile sau procesul nu sunt
foarte bine puse la punct, dar acest lucru
nu este caracteristic doar pentru romani,
pentru ca si multinationalele care au pro-
cese de achizitie Tn Romania introduc de
foarte multe orl pasi greoi, care nu-i aju-
ta Tn selectia finald a unui furnizor bun,
Dar, ca sa concluzionam, in mod sigur,
procesul devine din ce Tn ce mal bun, oa-
menil incep sa invete. Cred cain curand
vom ajunge la o piatad maturd In ceea ce
priveste achizitiile.

,Este important s& ai un plan de afaceri, chiar daca il vei schimba de
muite ori. Nu este vorba de noroc, trebuie s& cunosti piata inainte de
a te aventura. £ adevarat, antreprenorul mai trebuie si sa riste, iar
unii reusesc, aftir nu. Nu exista o reteta de antreprenoriat absolut

sigura si nici o cale care sa iti garanteze ca vei avea succes.

ITC: Realizati numeroase proiec-
te bazate pe tehnologii open sour-
ce si sunteti perceputi ca sustinatori
pasionati ai acestei filozofii. Cum
ati imbratisat open source? Cum se
potriveste aceasta cu valorile si stra-
tegia firmei ZITEC?

A.L.: Nol am venit dintr-o zona de open
source. Cand am deschis firma in 2003,
am fost o firma integral orientatd si care
functiona pe open source, respectiv fa-

ceam aplicatil web scrise Tn PHP-ul vre-
murilor de atunci, diferit de cel de astazi
care erau livrate pe un sistem de operare
Linux si un server web Apache. MNe-am
daorit foarte mult sa fim mai mult decat utili-
Zatorl de open-source, asa c¢a atunci cand
am avut posibilitatea, am scris sl publicat
module open source pentru comunitati
precum Drupal si Magento. Aceasta
este zona de unde am venit. Pe parcurs,
anumite componente au fost migrate ca-
tre o zona de proprietate din motive de
eficientd. In momentul in care ai un numar
mai mare de colegi in firma, cand proble-
mele cu interactiunea si cu exploatarea
sistemelor
de operare
te duc infr-
o Zona de
Ineficienta,
atunci Vel
aunge in
punctul in
care vel spu-
ne. ,Dacéa
majoritalea
oamenilor
sunt familiarizati cu acest sistem de ope-
rare, nu au nevoie de un training, nu-si
siricd sistemul de operare In fiecare zi, nu
lrebuie s4-si recompileze kernelul ca s&
vada placa grafica de fiecare data, atunci
anumite lucruri sunt mai eficiente.” De
exemplu, pe zona de sisteme de operare
pentru desktop am trecut la un moment
dat pe Microsoft si suntem multumiti de
eficienta pe care o obtinem. Pentru par-
tea de hosting, de obicel, pentru clienti, in

N

Alexandru Lapusan
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proportie de 99% folosim sisteme Linux,
inclusiv atunci cénd facem proiecte in
zona de cloud Microsoft. De asemenea,
mai tarziu am decis ca inclusiv proiecte-
le Interne dezvoltate, fie ca a fost vorba
de solutii de content management sau de
tip e-comert in house, sa fie trase pe |i-
nie moarta (sa nu le mai suportam) si am
creat departamentes In firma orientate spre
Drupal sau Magento. Mu plecam la drum
CU ideea ca open source este raspunsul la
orice intrebare. Este o paradigma care ne
place, suntem fanil e, o alegem de cate
ori avem posibilitatea, dar la urma urmei
ce conteazd este daca cu acel software
itl facl treaba, lar gradul de libertate este
rezonabil pentru scopul tau, productivi-
tatea. Nu vrem sa ne ducem intr-o zona
de extremism in care sa spunem ca dacéa
nu este open source, nu ne intereseaza.
Cred ca aceea ar fi o lipsa totala de vizi-
une, pentru ca trebule sa intelegl scopul,
iar open solurce este un instrument.

Realitatea este ca, la nol, majoritatea
sunt mai eficienti pe Windows, iar atunci
cand vrel sa-ti facli o prezentare, ea Tti
functioneazd pe orice proiector. In mo-
mentul Tn care trebule sa livrezi produsul
la termen, ne Intereseaza mal multe pro-
bleme: de invatare, de blo-
caj, de eficientd. I
ITC: In acelasi timp, aveti
si proiecte pe platforma L8
Microsoft — si aici ma gan-
desc la Azure. Spuneti-ne
mai multe: cum ati ajuns
la Azure? Ce oportunitati
vedeti in cloud computing?
A.L.: Amazon este cel mal
mare si cel mai vechi jucator
pe aceasta piatd. Mol am in-
ceput 5a lucram pe Amazon
in urma cu aproximativ 7 ani.
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candinca erau lainceput multe dintre ser-
viclile de tip cloud. A fost un enorm avan-
taj pentru nol, ca firma, pentru ca am putut
sa livram clientilor, bazandu-ne pe open
source, proiecte de o complexitate mai
mare, prolecte pe care, In alte conditi,
poate ca nici clientii si nici nol nu ni le-am
fi permis. Acestea ar fi presupus existenta
unei infrastructuri mari de la inceput. De
asemenea, pentru Amazon Web Services
(AWS) se pare ca suntem Tnca singura fir-
ma din Romania certificatd AWS Advance
Technology Partner. Am fost printre pri-
mele firme care si-au mutat e-mail-ul n
cloud, Tnainte de aparitia unor alte oferte.
in mo-
mentul
de fata,
folosim
FEack
Space
pentru
siste-
mele de
email,
Ama-
zon si
Win-
dows

Azure penfru
multe altele.
Tocmal  aic
este si pozitia
obligatorie
pentru noi.
Mol trebuie
s8 avem 0
poZitie agnos-
tica, trebuie
sa ne uitdam la

s e, poir

PROFIL

toate instrumentele disponibile in piata si
sd vedem care este cea mal buna pen-
tru clientul care vine pentru consultantd.
Ofertele de cloud si avantajele sunt diferi-
te, mal ales cand te uiti in Zona de pretur.
Mol vrem sa ne pastram aceasta pozitie
echidistantd si s&-1 facem clientului o in-
formare corecta. Prin urmare, in momen-
tul Tn care Microsoft a lansat Azure, am
fost de la inceput interesatl de acest pro-
dus. Am fost primafirma din Romania care
a lesit cu o aplicatie Tn productie s acest
lucru demonstreaza ca cel care se afla in
zona de open source se MISca mal repe-
de, sunt mal aproape de Zona de inovatie.

[n momentul in care
Microsoft a deschis o
platforma catre cel din
zZona de open source,
noua nu ne-a fost frica
58 deschidem usa s
sa Intram, pentru ca ne
intereseaza sa stim ce
putem oferi si nol mali
B departe clientilor nostri.

- l.|'||.
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ITC: Portofoliul de
aplicatii si produse
este foarte cuprinza-
tor si pare a fi produsul unei echipe
pline de creativitate si pasiune. Cum
va caracterizati echipa cu care lucrati?
A_L.: De lainfiintarea firmel, am invatat la
flecare pas, dar am facut multe greseli. Nu
a venit nimeni s ne Tnvete, nu a venit ni-
meni sa ne finanteze, prin urmare drumul
a fost mail lung si mai sinuos. Acum proba-
bil ca as dezvolta o firma noua, cu acelasi
obiect de activitate, mai repede si mai |ef-
tin. Am facut multe greseli, dar In ultimii
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ani am gasit formula care functioneaza,
formula prin care reusim sa identificam oa-
men| care se potrivesc cu cultura noastra,
care sunt inovativi, care se uita tot timpul
la un proces existent si se Intreaba cum
se poate imbunatati, care comunica, care
sunt  dispusi
sa lucreze in
echipa. Am
reusit sa gasim
sl procesul de
recrutare care
functioneaza,
dar sl proce-
sul optim de
organizare In-
terna, astfel
incat sa nu fim
o firma care
functioneaza
pe directive,
ci o firma in
care sa apara
Initiative, aces-
tea sa fie spri-
jinite, 1ar la sfarsit sa pro-
duca ceva bun, deosebit.
Aceste initiative nu sunt
neaparat tehnice, dar
sprijinad setul de valori Tn
care noi credem si la care
colegil nostri aderd In
foarte mare masura. Pen-
fru nol, echipa este mai
importantd decat orice
altceva, acesta
este secretul
nostru.

Media de var-
std este unde-
va in jur de 26
de ani. 1ar le-
gat de profilele
angajatilor am
avut combinatii
nenumarate:
absolventi de
liceu, student,
absolventi de
studii  superi-
opare, oameni
din strainatate
care au wvrut
sgd faca un in-
ternship la noi, etc .

ITC: Ce ne puteti spune despre dezvol-
tarea companiei in prima jumatate a
anului? Ati intregistrat o cifra de afa-
ceri record pentru companie. Care ar fi
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obiectivele pana la finele anului?

A.L.: Me-am dori 53 pastram acest trend
si speram la o crestere putin mal mare de
50%, deci s8 ajungem la o cifra de afa-
cerl de aproximatly 3 milioane EUR, dar
sunt sanse, reale, sa ajungem undeva la

if!':;f.'-‘.—'.f"rrir:r Sarvel
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aproape 4 milioane EUR. Inca suntem la
un nivel mediu, Tn care o intarziere care
poate aparea in marile contracte poate
sa iti schimbe planurile pentru finalul de
an. Cand am lansat firma, activam cu
predilectie pentru clienti din strainatate

(aproximativ 80%), dar acum am ajuns
la un nivel de paritate (aproximativ 50%
din proiecte ITn Romania si 50% proiec-
te externe). Am putut s& crestem rata
proiectelor locale pentru cd am reusit sa
atragem branduri mari din Romania, care
58 ne contacteze si sa lucreze direct cu
nol, ceea ce a fost mal greu la inceput.
Fealitatea este ca la Tnceput nu aveam
nici maturitatea si nici calitatile necesare
pentru parteneriate de acest calibru.

ITC: Ati intrat in afaceri la o varsta
foarte frageda. Ce ii trebuie unui tanar
antreprenor pentru a reusi?
A.L.: Froblemele se schimba pe parcurs.
La inceput esti stresat ca ai primul anga-
jat si mai verificl din cand In cand sa vezi
dacd se mai afla in birou. Ulterior, cénd
al o echipd mal mare si
incerci s& induci o anu-
mita cultura si un anumit
mod de conlucrare, apar
alte provocarl. Stresul era
mai mic la Tnceput. Eram
trel studenti, care nu am
fi plerdut mare lucru daca
am fi inchis firma dupa
2 ani. Responsabilitatea
este mult mal mare acum.
Mol ne-am luat foarte in
serios aceasta misiune.
Eu as recomanda cuiva
care vrea sa-si deschida o
afacere. unui tanar, sa nu
se apuce sa faca nimic, cl
E‘ 58 stea s& studieze putin
e piata pe care doreste s&
intre, sa vada catd desfa-
cere ar avea pentru produsele respective,
58 vada care sunt cu adevarat clientil |ul si
5a-1 inteleaga foarte bine.
Dupa ce vel observa si vei analiza toa-
te aceste aspecte, Tt vel da seama catl
banl ar putea face afacerea respectiva,
lar dupa aceea vel face investitll dozate,
in concordantd cu potentialul adevarat.
Greseala care se face este ca se sare cu
capul Tnainte. Este important sa al un plan
de afaceri, chiar daca il vel schimba de
multe ori. Mu este vorba de noroc, trebule
58 cunosti piata Tnainte de a te aventura.
Este adevarat, antreprenorul mai trebuie
5i sa riste, iar unil reusesc, altii nu. Nu
existd o retetd de antreprenoriat absolut
sigura si nici o cale care sa itl garanteze
cavel avea succes. O

Inferviu realizat de Silviu Cojocaru
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ALLEVO OFERA COMUNITATII OPEN SOURCE
UNA DINTRE CELE MAI IMPORTANTE APLICATII

FINANCIAR-BANCARE

Interviu cu Horia Bescea, CTO Allevo

ITChannel: Care au fost principalele mo-
tive care au determinat aceasta migrare
spre open source?

Horia Bescea: Echipa Allevo a dezvol-

tat o culturd deschisad privind comunica
rea cunostintelor, astfel Tncdt evolutia catre
distributia open source a fost extrem de fi-
reasca in plan pragmatic. Allevo a ales sa-si
promovezZe international portofoliul Incepénd
cu anul 2004. Experienta acumulatd a con-
dus la o intima Tntelegere a pozitionarii prin-
cipalilor competitori, precum si a practicii de
afaceri a acestora. Intrucét aplicatiile software
dezvoltate de Allevo sunt pozitionate In Zzona
operatiunilor financiar-bancare (practic o
Zona fara impact competitiv direct), am ajuns
la concluzia ca sunt extremn de potrivite pentru
schimbarea modelului de distributie intr-unul
colaborativ, care sa faciliteze largirea am-
prentei de adoptare a produselor Allevo.

ITC: Software-ul financiar-bancar este in
majoritatea cazurilor software comercial.
Cum afost privit de comunitatea financiara
acest demers?

H.B.: Initiativa Allevo afost evaluata cu prudenta,
atat in intalnin directe, ¢&t siin intélnin ale grupulul
de utlizatori al produselor Allevo sau In dezba-
ten intemationale (de exemplu, la Sibos, ince-
pand cu anul 2012). Suntem in punctul in care,
avand acceptul clientilor existenti pentru migra-
rea la varianta open source a produsului nostru
de procesare a tranzactilor financiare, castgam
increderea unor nol Insttuti bancare care vor
adopta aceasta solutie. Principala tema de dez-
batere a fost legatd de asigurarea conformitatn
cU cerintele de secuntate ale insttutiel siindustril
financiar bancare in sine, cu atat mal mult cu cat
anul acesta in mod special s-au inregistrat brese
importante de secuntate In cadrul unor proiecte
open source (Heartbleed si Shellshock - expu-
herea de securitate Unix/Linux Bash). In perioa-
da de inceput a formarii comunitati prolectulul
FinTP, nol eliminam aceste nscur prin pastrarea
aceluias control nguros privind auditarea siinclu-
derea unui nou cod, ca si pana in prezent, iar in
masura in care comunitatea capata vizibilitate si
dezvoltare, pnn transferul proceselor documenta-
te pe care noi le aplicdm catre aceasta.

ITC: Din punctul de vedere al dezvoltarii
aplicatiilor, exista diferente majore intre
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aplicatiile comerciale si cele open source?
H.B.: Succesul unui proiect open source de-
pinde de adoptia sa si de comunitatea care
se formeazain jurul proiectului.

Fentru aincuraja participarea la proiect, atre-
buit s modificdm procesele interne de dez-
voltare, verificare a codulul, testare, pentru a
permite participarea unor membr extarmi sl a
mentine in acelasi timp coerenta proiectulul.
Aplicatile open source oferd transparenta
prin faptul ca oricine poate audita codul, dar
aceasta transparentd poate deveni o vulne-
rabilitate. Este o dferentd majora intre cele
doua tipuri de aplicatii si suntem sigun ca
aceastd schimbare va creste calitatea pro-
dusulul pe care 1l oferim prin descopernrea
mai rapida a vulnerabilitatilor si accesul unui
numar mal mare de specialisti la propunerea
unei solutii.

Pentru a oferl o solutie pur open source, a
trebuit sa gasim, sa adaptam si sa integram
componente open source ca alternativa la
cele proprietare pe care aplicatia noastra era
construtd. Fundatia solutiel noastre open
source este foarte diferitd de cea bazata pe
software proprietar si suntem incéntati sa pu-
tern folosi cele mai bune librari concepute si
realizate de comunitati deschise si sa partici-
pam chiar la dezvoltarea lor.

ITC: Care au fost principalele provocari in
migrarea solutiei dvs. la open source?
H.B.: Proiectul initiat de noi se adreseaza unel
plete de nisa. de obicel reticenta la schimba-
re, piata financiar-bancard. Probabil cel mai
greu afost sa explicam clientilor si partenerilor
nostri avantajele unal solutll bazate pe com-
ponente open source, dar suntem convinsi ca
prin colaborare si nu prin competitie se poate
creste calitatea si viteza de inovare in acest
domeniu. Un sfat pe care lam primit chiar
de la inceputul proiectului nostru a fost sa ne
asiguram ca putem ajuta comunitatea sa se
dezvolte singura si sa ne dam la o parte cat
mail repede. Din punct de vedere tehnic, acest
sfat l-am tradus Tn construirea unel infrastruc-
turi care automatizeaza cea mal mare parte
din procesul de construire a aplicatiel. Portalul
www. finlp.org oferd acum versiunea gata-de-
rulare a versiunii comunitare de FinTP con-
struitd automat pe baza codului disponibil pe
www.github comfinip.

ITC. Tni;eleg ca procesul de migrare la

open source este in plina desfasurare,
existand o serie de noi module care ur-

meaza a fi portate. Care sunt obiectivele
companiei dvs. si cum vedeti business-ul
Allevo transformat de aceasta migrare?
H.B.: Allevo wva publica integral sub
licentda GPL V3 codul sursa pentru toate
functionalitatile FInTP. Pentru codul exe-
cutabil Allevo va publica instructiuni de
descarcare, instalare, configurare (pentru
toate instrumentele financiare suportate,
pentru formatele de date suportate, pen-
tru fluxurile operationale cele mai comune,
etc) si validare a aplicatiei. In acest mod,
noi intentiondm ca n cursul anului 2016
sa& punem la dispozitia celor interesati o
versiune consistentad, disponibild in spatiul
comunitatii FINkers United. Allevo Tsi va
realiza veniturile din distnibutia versiunii
garantate de firma, care vor fi reflectate in
termen c&t mai scurt sl Tn versiunea dis-
ponibild comunitatii. Este simplu de con-
cluzionat cé aceastd migrare multiplica
activitatea de dezvoltare software si de
mentenanta in cadrul Allevo. Noi speram
c& aceasta activitate suplimentara vafiras-
platitd de coagularea unui nucleu de talen-
te exterioare Allevo, care In timp vor utliza
eficient FInTP ca platform& de Tnvatare si
inovare. Concluzionéand, obiectivul nostru
este s& ajungem sa lucram (in Allevo) in
conditile pe care industria software le va
consacra in viitorul nu foarte ndepartat,
si astfel s& ne crestem competitivitatea si
atractivitatea intr-o geografie mai larga de-
cat cea nationala. O

Silviu Cojocaru
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Marius Pana si echipa sa au fost
angrenati, de-a lungul timpului, in proiecte
de anvergura, desl compania lor nu este
foarte mare. ,Noi sunfem destul de nisali,
clientii care vin la noi stiu ce inseamnd o
tehnologie Linux si Tsi dau seama cd nu
au neapdral o valoare adiugata dacd se
duc fa o companie mal mare. La projec-
tele foarte mari, gjuta sa fit specializat si
clientii mari ajung la tine, te subcontrac-
leazd " a precizat Marius Pana.

ountem foarte competenti pe zona de
Linux si Redhat, dar, din pdcate, piata lo-
cald nu este destul de dezvoltatd pentru
a ne absorbi intreaga noastrd energie.
Chiar dacd ai vrea s& faci lucruri mari,
nu prea ai avea de la cine sa primesti
sustinere si suporl. Aceasta este piala
din Roménia. Avem, totusi, cdtiva clienti

~>untem foarte competenti pe zona de Linux si Redhat, dar,
din pacate, piata locala nu este destul de dezvoftata pentru
a ne absorbi intreaga noastra energie. Chiar daca ai vrea

sa faci lucrun marn, nu prea ai avea de la cine sa primesti

: : 4
sustinere si supott.

care au mers pe mdana noasitrd, la cos-
turi semnificativ mai mici decat ce oferd
concurenta (discutdm aici mai ales des-
pre solufiile comerciale) si acum sunt
foarte multumiti. Pe piata globald existéd
un potential urias In aceastd zonéa. fn
Zona open source, piala este foarte di-
namicd, avem tehnologii extraordinare,
care ar pulea face lucruri mérele, dacéd
ar exista o deschidere spre asa ceva,” a
declarat Marius Pana.
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Lumea cloud si schimbarea

_Zona de cloud ne-g schimbat intr-un mod

clar modelul de business. Ne-a schimbat ti-
pologia de clienti, modul in care ne livrdm
servicille, ne-a usural enorm munca, ne-a
gjutal 58 reducem costurile. Surprinzator,
acest lucru funcfioneazéd doar cu o parte
dintre clienfii nostri din Romania, mai putin
de 15% au fost deschisi pentru cloud. In alte
tari din Europa de Vest lucrurile sunt total
diferite. Avem clienfi din Europa care sunt in
totalitate in cloud public. Compania noastrd

creste, In zona de cloud, mai mult cu clienti
din afard decét cu cei din Roménia. Clienti
din Roménia Tncd ne mai cer servere, cu-
tii, 1ar clientii din afard ne cer mai cu seama
servicii in cloud,” a precizat Marius Pana.

Oricum, este important de spus c&, desi
cloudul este
recomandabil
in foarte multe
cazuri, exista
sl situati  In
care sisteme-
le =<on pre-
mises=>  au
de  castigat,
dupa cum
ne-a precizat si Marius Pana. ,Depinde de
mal multe lucrur, prinfre acestea relevante
suni. numérul de ulilizatori pe care doresti
sd-1 migrezi In cloud, precum si infrasfruc-
tura ,mostenitd” pe care o delil (Tn special
investitile in servere din pericadele anteri-
oare). Trebuie cantart foarte bine. De ase-
menea, depinde si de specificul companiel.
Sunt anumite companii care isi permit un
OPEX (n.r. OPerational EXpediture) mai
mare, dar, din anumite motive, nu I'si permit

Editia Linux Open Alternative Day (LOAD) 2014 a avut ala-
turi multi profesionisti si sustinatori din domeniul open so-
urce si Linux. Marius Pana, CEO Spearhead Systems, este
unul dintre cei mai buni experti pe zona de Redhat Linux,
distributie foarte raspandita in mediul enterprise. Marius
Pana ne-a oferit mai multe detalii despre specificul pietei
Linux din Romania si despre schimbarile pe care le-a adus
cloud computing in companiile autohtone.

si investifii si atunci acestia sunt compatibili
cu cloudul Pe de alld parte, daca stal bine
pe zona CAPEX (n.r. CAPItal EXpenditure),
Versiunea =<on premises== poale fi o vari-
anta viabild, cel putin pentru proiectele cu mii
de utilizaton.”

High Perfomance Computing (HPC)

Spearhead a fost una dintre primele compani
autohtone care a investit n tehnologii HPC,
devenind primul partener din Romania al SGI,
unul dintre liderii globali pe zona de HPC.
JAcesta este un punct de care sunt extrem
de pasional. Nu am ajuns sé facem astfel de
solufii peniru cd am analizat piata si am vazut
cd existd potenfial semnificativ in Romania.
Dimpotrivd, dupd ce am facut o analizd, am
constatat cd nu exista piatd pentru HPC, iar
ceea ce existd deja este Infeleas gresit in to-
lalitate. Am ales 54 fac acest lucru pentru ca
sunt extrem de pasionat de stiintd si in Ro-
ménia ne lipseste aceastd cultura stinfifica de
care avem nevoie. Am studiat ce se Intamplg
in zona mea de calcul de nalta performant4
cum agjutd IT-ul domeniul stintific si asa am
ajuns sd aduc gceastd zond de HPC In Ro-
ménia. Am incercat sd identific acele per-
soane care chiar au probleme serivase de
rezolval, spre exemplu cel care fac dinamica
fluidelor sau cei care Incearcd 54 descopere
noi medicamente. Pandin acest moment s-au
infrodus sisteme de calcul general, gandite 54
fie cdl mai generice. Noi aducem o idee cu
totul diferitd. Construim totul la comanda, Tn
functie de specificul aplicatiei pe care o rulezi
si este cunoscut faptul cé toale aplicatiife ru-
leaza difert.” O

Silviu Cojocaru
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High Performance Computing inseamna
folosirea unor calculatoare cu o putere foarte
mare de calcul, pe o infrastructura cu o retea
cu banda largéd de transfer de date si latent3
redusa, capacitate de stocare rnidicata si vite-
Za rapida de acces, cu scopul de a solutiona
probleme din domeni precum stinta, tehno-
logie, astronomie, aeronautica, afacer si me-
dicina.

Desi punctual utilizarea HPC poate fi Tntalni-
t4 Tn numeroase scenarii, utilitatea cea mai
Importantd se regaseste Tn cercetare, In cau-
tarea raspunsurilor pentru intrebarile cu ade-
varat importante. Oamenil vesnic insetall de
cunoastere, cel care nu se multumesc cu a
vedea imaginea de ansamblu, ci vor sa atin-
ga si sa depaseasca limitele ariilor lor de ac-
tivate sunt cel care se pot folosi de aceasta
unealtd cel mai bine. Ei sunt avangardistii si
adevaratil inovatorl care Isi dedica viata pen-
tru & gasl raspunsun, oameni care ne ridica
limitele cunoasterii, care ne cresc potentialul
sl care ne imbogatesc viata.

Pentru a evidentia importanta HPC, putem
amintl cateva exemple din viata moderna.
In stiinta, simulari sunt posibile la orice sca-
ra, de la nivel molecular la astronomic. Ast-
fel, supercomputerele sunt folosite pentru a
prevedea producerea de tornade sau alte
dezastre naturale. In inginerie, supercom-
puterele sunt folosite pentru simularea dife-
ritelor scenaril de accidente rutiere pentru a
Imbunatati siguranta vehiculelor care Intra in
productie. In realitate, doar o parte din testele
de sigurantd ale unei masini sunt facute cu
masini reale si manechini, majoritatea fiind
facute cu ajutorul supercomputerelor. Tot in
domeniul ingineriel, ele permit proiectantilor
s testeze aerodinamica autoturismelor sau
a avioanelor pe care ulterior le propun pen-
tru productie. In medicina se pot folosi pentru
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descoperirea unor nol tipuri de medicamente
si pentru urmarirea dezvoltarii si transmite-
rii unor boli. in domeniul financiar, ele pot fi
folosite pentru determinarea anumitor facton
de risc, prin urmarirea unor ciclurl economi-
ce.

Spearhead Systems, partener exclusiv SG
in Romania, este alatun de cercetatoni lo-
call, ajutdndu-i pe cel dedicatl cunoasterii si
exploraril domeniulul lor de activitate s3 Tsi
atinga potentialul exploataénd corespunzator
aceasta unealta ce poartd denumirea HPC.

JAvem institufii prestigioase In Roménia si

cercelalorl care au prolecte extraordinare
si nu existd un vendor dedicat acestui seg-
ment, existau furnizort de calcul general
de cele mai multe ori producédlori pentru
sisteme de calcul general dar nu neapa-
rat firme specializate in ceea ce lnseamnd
HPC si mai mult decat atét, In ceea ce in-
seamna paradigmele acesiui domeniu, care,
prin natura lui, este foarte tehnic. Furnizori
locall adreseazd nevolle acestul segment
Imprumuténd de la domeniul de calcul gene-
ral servere de business, care rezolva nevol
generale si le iImpacheteazd ca HPC. Acest
lucru nu fnseamnd HPC, iar potentialul teh-
nic extraordinar al acesiul domeniu rdméne
neexplorat. Ne-am aliniat cu un vendor dedi-
cal. leader din toale punclele de vedere pe
acest segment deoarece ne intereseaza ca
cercetarea din Romdénia sd albd sansa de a
beneficia de puterea acestor lehnologil care
pol potenta realizdrle vitoare, la fel ca si
institutiile prestigioase din intreaga lume n

care s-au implementat aceste solutil. Siaic
nu mé refer numai la institute de cercefare,
ci 5i la organizalii care se ocupd cu securita-
tea nationala si nu numai” a declarat pentru
IT Channel Marius Pana, Director General -
Spearnead Systems.
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Desi in primul sfert al anului 2014 piata
HPC la nivel mondial a cunoscut o scadere
cu 9.6%, coboréand de la 2.5 miliarde USD
la 2,3 miliarde USD fatd de aceeasi perioa-
da din anul precedent (conform www.|DC.
com), se asteaptd in perspectiva o crestere
constanta.  Veniturile pentru serverele teh-
nice HPC se asleaptd sd creasca la o rata
ridicatd datoritd rolului crucial pe care 1l joacd
in competitivitatea economicd, precum si in
progresul stiinfific’, a declarat Earl Joseph,
vicepresedinte pentru Technical Computing
la |[DC. Spearhead Systems este singura
companie de pe piata IT din Romania care
detine competentele tehnice necesare pen-
tru a sustine aceste solutii. Desi este o piata
tanara, existd drective europene care au
scopul de a creste competentele HPC deoa-
rece se stie ¢ca acesta este viitorul. Trendunle
aratd ca exista din ce In ce mal mare nevoe-
le de analiza, de a se obtine cat mal multe
Informatii din procesarea datelor. Institutele
pot accesa aceste fondurl pentru a beneficia
de soluti cu o performantad nemaiintalnita
pana acum, care sale serveasca drept unelte
in proiectele de cercetare si dezvoltare. _Aici
ne vedem pe noi n timp, sustindnd acest
segment, aldturl de cei care sunt deschisi
548 depdseascd constant limitele. Direclia
nu este decdt inainte, vifeza o dém nol”, de-
clara in inchelere Marius Pana. Spearhead
Systems aclioneazd pe piata |T locala ca
furnizor de servicil IT. Pe langa tehnologile

HPC, cele mal populare solutii ale lor sunt
solutia de monitorizare a infrastructurii [T
Check_MHK, solutile cloud intermediate de
Jayent {un furnizor de public cloud), solutile
de virtualizare Red Hat sl cele de securitate
de la Watchguard si Bitdefender.
Detalii suplimentare la:
www. spearheadsystems.ro
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L-am ntrebat pe domnul Radu lonescu,
in primul réand, care a fost resortul care
a stat la baza creéarii parteneriatului din-
tre CEC si Philips. ,Esfe un parteneriat
care a fnceput la sférsitul secolului tre-
cuf, este unul de traditie. A Inceput ca un
joint-venture, In care s-au pus bazele
unei fabrici de telefoane mobile.
De-a lungul timpului, acest joint-
veniure si-a modificat structura
actionariatului in 2007 Phillips
a decis 54 lasd din aceasla
initiativd comund, sa licentieze
numele si 58 pund la dispozitia
pértil chineze tot ceea ce In-
seamna know-how [n legaturd
cu controlul calitatii design, in-
ginerie. Toate actiunile s pro-
cesele trec printr-un comitet de
aprobare, de la produsele care
se fabricd sub numele respec-
tiv pdnd la pielele pe care se
distribute. Phillips nu si-a pus
niclodald numele pe ceva care
nu a insemnat calitate si fiabi-
litate, fiind recunoscutd drept o
marcd de calitate,” a mentionat
Radu lonescu. Punctand asupra
Istoriel si expertizel tehnologice
a companiel olandeze, domnul
lonescu a adaugat  Philips este
una dintre cele mai vechl marci
din lume, avédnd aproximativ
125 de ani de existenta Nu rezisti pe
plata atat de mult timp daca nu al ceva de
spus si Phillips are cu siguranta. Phillips
este unul dintre cei mai mari detindlori de
patente la nivel global avdnd mal multe
zone de activitate. In momentul de fatd,
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Telefoanele mobile Philips sunt produse si comercializate
sub licentd Philips de cétre China Elecltronics Corporation
(CEC), una dintre cele mal mari companii de comunicatii mo-
bile din China, ce opereazd alat pe piata chineza, cat si pe
numeroase piete de export.

‘:mmmu,

PHILIPS —
NOIl TELEFOANE PE PIATA ROMANEASCA

/\/

S1 UN PARTENERIAT CU UN LIDER AL
PIETEI DE TELECOMUNICATII

Recent am avut ocazia de a sta de vorba cu Radu lonescu, repre-
zentant pentru distributia de telefoane mobile Philips in Romania,
despre parteneriatul dintre China Electronics Corporation (CEC) si
Philips. De asemenea, am aflat mai multe informatii despre parte-
neriatul cu RCS&RDS.

parteneriglul cu CEC include si partea de
monifoare si televizoare, lar de curdnd
s-a addugal partea de iluminatl pe bazé
de LED".

Legat de piata locald de telefoane inte-
ligente, Radu lonescu ne-a declarat _/n
Roménia, piata de smariphone-uri s-a

realizate Tn aceasta toamna, reprezen-
tantul Philips a completat. _Prin modelele
Philips 1828 si Xenium 1908, vizdm seg-
mentul high-end, care, cu siguranta, va
aprecia caracteristicile de top ale celor
doud telefoane mobile. Noile modele ofe-
rd functionalitdti deosebite atdt pe zona
de business, cat si penfru utifi-
zatoril individuall.”

Xenium este gama de top de te-
lefoane mobile realizate de CEC
sub brandul Philips. Modelul
Philips #enium 1908 (foto) este
inzestrat cu o camera de 13 me-
gapixeli, Android 4 4 si procesor
de 1,7 Ghz. De asemenea, te-
lefoanele sunt fabricate dintr-un
material solid si sunt inzestrate
cu ecrane full HD.

Odatd cu lansarea acestor
modele de telefoane, CEC a
anuntat si parteneriatul cu ope-
ratorul RCS&RDS. Clientii Digl
Mobil pot achizitiona cele doud
telefoane la preturl accesibile.
Spre deosebire de alti operator
de telecomunicatii, RCS&RDS
furnizeaza aceaste telefoane cu
plata Tn rate, metoda care per-
sonal mi se pare mult mai corec-
tad decéat alternativele oferite de
competitori. , in cazul Digi Mobil
va fi diferentiat foarte clar cos-
tul abonamentului de rata care o plateste
clientul peniru lelefon,” dupd cum ne-a
declarat Ovidiu Bejan, Director Comercial
— Digi Mobil. O

PHILIPS

12:34
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dublat anul acesta fald de anul trecut,
cresterea fiind de 50%. Pentru Phillips,
cresterea este mult mai mare. Phillips
este o marcd de renume. lar calitalea
cu care vine nu dezamdgeste. ™ Despre

ultimele lansari de telefoane inteligente, Silviu Cojocaru
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ALLVIEW - X2 TwiIN

X2 Twin este un telefon propus de brandul
local Allview, cu facilitall de exceptie atat in
ceea ce priveste dotarile, cat si cu privire la
design. Ceea ce este important de subliniat
este ca telefonul vine cu Gorilla Glass atét
pe ecran, cat si pe partea din spate (care
este confectionatd tot din sticld). In cele
doud saptamani in care am avut telefonul,
nu am constatat zgarieturl sau alte proble-
me. Totusi este prematur sa tragem o con-
cluzie legatd de rezistenta acestul telefon,
fiind necesara o utilizare pe un termen mai
indelungat pentru un verdict. O altd nouta-
te a telefonului £2 Twin este optiunea Anti
Theft. Este un sistem care 1i ajutd pe utilliza-
torl sa Tsi secunzeze informatile din telefon
in cazul in care pierd telefonul, prin bloca-
rea acestuia. In plus, functia permite setarea
unul numar de telefon de siguranta, care va
fi notificat printr-un sms in momentul n care
in telefon este introdusa o alta cartelad SIM si
astfel, posesorul telefonulul va putea contac-
ta persoana care |-a gasit.

Totodata, x2 Twin este compatibil cu tehno-
logia Miracast. Astfel, continutul smartpho-
ne-ului poate fi vizualizat pe orice televizor

CAREER
INNOVATION
WEEK

Bucuresti
13 & 15 noiembrie

Ploiesti

19 noiembrie

TEST

e —

cu port HOMI, utilizdnd adaptorul Allview  Smartphone Dual Sim

Smart2View.

Dotari de exceptie
Telefonul este Tnzestrat cu un display de 5
inch, care suportd o rezolutie de 1280x720
px. Procesorul Cortex-A7 la 14GHz
Octa Core, completat ce un
procesor grafic Malids0 MP4,
s-a descurcat foarte bine cu
jocurile  Android de ultima
generatie. Memoria RAM este
de 1 GB, iar ceaflash de 8 GB.
Suplimentar, camera foto Sony
este inzestratd cu facilitatl de
exceptie (Inregistrare video Full
HD1080p, 30fps, voice cap-
ture, smile shot, gesture shat,
face beauty, face detection)

Plusuri si minusuri

+ procesorul ocla core

+ procesorul grafic

+ camera folo

- Memoaria flash destul de re-
stransd

Pret pe site-ul producatoru-
lui: 999 RON

» Procesor: Cortex-AT, 1 4GHz Octa Core
» Procesor grafic. Malid50 MP4

» Display: 5" HD IPS LCD 1280x720 px,
Touchscreen capacitiv multitouch OGS

» Gorilla Glass 3 —fata/spate
» Memorie Flash: 8GB,
extensibild prin card Micro-
SDHC de panala 32 GB

» Memorie RAM. 1GB

p Cameraprincipala sMP cu
autofocus [ Sony IMX179,
inregistrare  video  Full
HD1080p, 30fps, voice
capture, smile shot, gestu-
re shot, face beauty, face
detection

p Camera frontala; 2MP
» Sistem de operare: An-
droid 4 4.2 Kit Kat

» Aplicatie de securitate:
Anti Theft

- \Wi-fl display (Miracast)

> Syaic
p Baterie: Li-Poli-
mer 1920 mAh
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Trend-urile sunt in schimbare. Cum arata oportunitatile de maine?
Intra pe hipo.ro/ciw si afla care sunt noile provocari in zona de
business sau technology!




Fax.
Anytime.
Anywhere.

Economisesti timp, reduci costurile cu GFl FaxMaker Experienta de peste 10 ani
GFI FaxMaker® este un server de fax care face din trimiterea si primirea de

faxuri un proces simplu, sigur si eficient. GFI FaxMaker permite utilizatorilor Mii de clienti activi

58 primeasca si 58 trimité faxurl direct prin e-mail sau prin aplicatile de

business, nefiind necesaré utilizarea dispozitivelor de fax traditionale. Performante excelente
Cu mil de clienti si numeroase premil, GFl FAXmaker ofera fiabilitate si

functionalitate la nivelul companiilor, la pretur extrem de competitive. Be- F'reg competitiv

neficile sunt numeroase. mai putin timp petrecut cu trimiterea, colectarea
si distribuirea faxurlor, reduceri de costuri vizibile si salvarea fiecarui fax
primit sau expediat in format digital, ca e-mail sau fisier.

» Raport excelent pret-performanta si recuperare imediata a investitiei (ROI).

» E-mail-to-fax si fax-to-e-mail, prin majoritatea serverelor de mail on premises si cloud-based (sunt supor-
tate Microsoft Exchange 2000, 2003, 2007, 2010, Office 365™ | otus Domino, MDaemon, Gmail ™).

» Utilizarea unor linil telefonice existente folosirea fax-over-IP sau conectarea la servicil de fax online
pentru faxur hibride.

» Automatizarea transmiterii documentelor pe fax, utilizénd aplicatile de business (daca poate fi imprimat,

poate fi trimis si prin fax).

GFl FaxMaker

MNetwork fax server software for Exchange/SMTP/Lotus
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Simplitate in administrare

GF| FaxMaker este usor de instalat, necesita putine operatiuni de
intretinere si se integreaza cu clientii de mesagerie, aplicatile si
solutiile personalizate existente.

Integrare cu procesele de afaceri existente

GFl FaxMaker se integreaza cu serverele de e-mail on premises
sau in cloud, permitdnd utilizatorilor s& trimita si s& primeasca fa-
xuri si mesaje SMSftext utilizénd contul de e-mail. Nu mai sunt ne-
cesare imprimarea, mersul la un aparat fax, formarea numerelor si
asteptarea pentru ca faxul sa fie trimis. Nu vor mai exista teancur
de mesaje fax care asteapta sa fie transmise céatre diverse depar-
tamente din organizatie. In plus, o companie poate identifica si
salva toate mesajele fax in acelasi mod ca si e-mailurile care sunt
stocate sl regasite in retea. Modulul OCR permite utilizatorilor s&
caute cuvinte sau fraze cheie pentru extragerea rapida a faxurlor
din conturile de e-mail sau din solutille de arhivare a e-mailurilor.

Lucreaza cu Microsoft Exchange, Lotus Domino, alte servere
SMTP si solutii de e-mail bazate pe cloud

GFl  FaxMaker se Integreaza cu Exchange Server
2000/2003/2007/2010 si 2012, prin intermediul unui conector
standard Exchange SMTP. Acest lucru face GF| FaxMaker sca-
labil si compatibil nativ cu noile versiuni si pachete de servicil
Exchange. GF| FaxMaker poate fi instalat pe serverul de e-mail
sau pe un dispozitiv separat, caz in care nu mai trebuie instalat
niciun software pe serverul de e-mail in sine. De asemenea, GFI
FaxMaker se integreaza cu alte servere populare SMTF, Lotus
Domino si solutii de e-mail bazate pe cloud, cum ar fi Office 365
si Gmail.

Fax hibrid

Fax hibrid va permite sa utilizati GFl cu anumite servicil de fax
online, oferindu-va toate functionalitatile enterprise ale unui ser-
ver fax on premises. combinate cu simplitatea tehnica a servicii-
lor de fax bazate pe cloud. Nu mai sunt necesare liniil telefonice,
modemuri, placl de fax sau integrare PABX - doar GFl FaxMa-
ker, impreund cu un cont de utilizator si o conexiune |a Internet.
Deoarece nu este necesar hardware pentru fax, costurile initiale
sunt mult mai mici. GFl FaxMaker poate fi instalat in medii virtu-
ale, economisind spatiu fizic, reducédnd consumul de energie si
oferind avantajele utilizarii unei solutii de server de fax prin retea.

Fax-over-IP (FelP)

FolP va permite sa trimiteti cu usurinta faxuri, utilizand infrastruc-
tura IP. GF| FaxMaker se integreaza cu furnizoni de servicil deja
existenti, PBx IP-enabled sau T.328 compatibil Vol P, pentru a ofer
FolP fara alte cerinte de hardware suplimentare.

Livrare automata pentru mesajele fax primite

GF| FaxMaker poate ruta automat faxurile primite in cutia postala
a utilizatorilor sau la o anumitad imprimanta, pe baza unui numar
DID/DDI/DTMF sau, optional, pe baza unor termeni de cautare
QCR. Faxurile pot fl transmise, de asemenea, spre un folder pu-
blic sau atribuit unui mutifunctional conectat la retea.

Suporta dispozitive multifunctionale (MDF)

GFl FaxMaker 2013, prin intermediul integrarii cu Nuance eCo-
py ShareScan SDK, suportd acum o selectie de dispozitive
multifunctionale precum Canon, HP, Konica Minolta, Ricoh si
Aerox. Dispozitivele multifunctionale pot trimite acumn faxurl de la
acelasi sistem, precum utiizatori si aplicatile, eliminand nevoia
de mal multe linn telefonice la mal multe dispozitive si permitand
exploatarea centrala, arhivarea si regasirea tuturor faxurilor Tntr-un
singur loc.

Integrarea Active Directory reduce administrarea

GF| FaxMaker pentru Exchange/SMTF/Lotus a fost proiectat de la
zero pentru a minimiza administrarea sa. Se integreaza cu Active
Directory si, prin urmare, nu necesitd administrarea unel baze de
date de utilizaton de fax separate. Setarile pentru utilizator pot fi
aplicate pentru utilizatorii de Windows sau pentru grupuri in mod
direct.

Alte caracteristici:

» Gateway-ul de SMS/mesagerie text permite utilizatorilor sa trimita
sl 58 primeascd SMS-uri/mesaje text de la deskiop-ul lor.

» Arhiveaza faxurile in GFl MailArchiver® in SQL sau Tntr-o alta
solutie de arhivare.

» Modulele OCR convertesc faxurile la un format text pentru o

cAutare si regasire mai rapida, dar si pentru introducerea mai usoara
a datelor.

» Suporta contactele Outlook.

» Multiplica valoarea GFI FaxMaker cu o raportare putarnica, prin
intermediul Integrat ReportPack.

Descarcati versiunea trial a produsului la http:/www.gfi.com/faxmaker

Romsym Data distribuitor autorizat al produselor GFl in Romania .

Tel: +4 0213231431
Fax: +4 0213221650
E-mail: romsym@romsym ro

www. [TChannel.ro
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EVENIMENT

CuM CONSTRUIM

SOCIETATEA VIITORULUI

Traim intr-o societate in continua schim-
bare, iar Inovalia sta la baza acestei dina-
mici care de cele mai multe ori ne ia prin
surprindere. Pentru a putea supravietui in
acest context, trebuie sa profitam de fie-
care oportunitate care apare pentru a ne
reinventa. Am stat de vorba cu doi dintre
keynote speakeri de la How to Web 2014 si
am affat mai multe despre modul si viteza
cu care se schimba lumea in zilele noastre.

Aceste schimbari au loc intr-un timp foar-
te scurt si cu totii suntem constienti de
beneficiile si efectele lor. O simpla privi-
re aruncatd acestor transformari te ajuta

sd infelegi cat de repede se misca totul
Social Media reprezintd un element care
a transformat modul [n care comunicdm,
impéartasim informatii. Acesta este doar
primul pas pe un lung drum. Mediul este
foarte dinamic, iar Social Media ne ajuta
54 ne mentinem coneclall. Aceasta repre-
zinta puterea distributiel, ciocnirea dintre

doud generalil, dinfre doud viziuni. Trebu-
ie 54 Intelegem céd aceasta esle realita-
fea. Cineva nascuf astazi va vedea alifel
lumea si nict hu ne putem imagina nivelul
la care se va ajunge,” declara Paul Papa-
dimitriou, Innovation Strategy.

Unul dintre domenile arhiprezente in
vietile noastre, care este privit si ca unul
dintre pionil pe care se construieste soci-
etatea viltorului, este acela al mobilitatii,
zonadeMobile Dezvoltarealuisiinovatiile
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care au loc aici produc schimbari semni-
ficative Tn vietile noastre. .Zona de Mo-
bile are un impacl impresionant asupra
transformérii societalii actuale. Un bun
exemplu Il reprezinta alegerile democra-
tice, acolo unde modul de implicare al
cetalenilor s-a schimbal, acolo unde &l
sunt mult mai activi, tar acest lucru a pu-
tut fi observat chiar si in Homania. (n.r.
How to Web 2014 s-a desfdsurat imediat
dupd turul 2 al alegerilor prezidentiale de
pe 16 noiembrie 2014) La fel metode-
le de plati si mo-
dul in care are loc
achizitia de bunuri
se schimba. Di-
verlismentul este
0 altd zond unde
se observd schim-
bari majore, unde
artisti importanti au
fost descoperifi pe
Youtube. Are loc
o democratizare a
accesulul publicu-
rilar la infarmatie si
la piete, acum fie-
care dintre noi are
oportunitatea de a
ajunge la succes. Aceslea sunt efeclele
transformdrilor si inovatiilor Tn zona Mo-
bile,” declarad Chris Chabot, Digital Ino-
vator.

In acest context, tot mai multi se gan-
desc s@ porneascd pe calea antrepre-
noriatului, sa sl pundé in practica ideile,
cu speranta ca vor sparge barierele siisi
var Tndeplini visele. Ce ar trebul sa stie
inainte sa se avante Tn acest univers?
_Atunci cédnd te uiti la start-up-uri de suc-

ces, loale au un numitor comun. anire-
prenorii au cdutat In vietile lor o problema
si au rezolval-o cu ajutorul tehnologiel
Calea spre succes nu este 548 [t alegi o
companie si 58 produci aceleasi lucruri ca
siea, sd rezolvi o problema pe care nu o
al. Trebuie s vii cu modalitali mai bune,
mai eficiente de a face lucrurile. Asa vei
reusi 54 ajungi la succes,” continud Chris
Chabot.

JNu putem sti cum va ardta viitorul. Ce pu-
tem insad observa este cd valoarea mun-
cii ca resursé scade din ce In ce mai mult,
iar valoarea ideilor creste surprinzétor de
mult. De aceea, mulli se tem de disparitia
joburilor permanente, ¢d sarcinile lor vor
fi realizate In viitor de computere si alte
dispozitive. Dar ef nu sunt constienti de
faptul cd acestea nu le pot Inlocuil creati-
vitalea, nu pot conecla punctele de care
vorbea Steve Jobs Steve Jobs esle si
un bun exemplu peniru o persoand care
a vazut intregul nu partile componente.
Calea spre succes este sd Inveli sa fii cu-
rios, sa lsi dezvolll creativitatea. Sistemul
de invatamaéant trebuie 54 infeleagd acest
lucry. ¢d viitorul nu este In conformitate,
ci In creativitate,” a adaugat Paul Paps-
dimitriou.

Cam asa stau lucrurile Tn prezent. MNu
stim cum wva arata viitorul, dar putem
banui. Conectivitatea, creativitatea, mo-
bilitatea, inovatia reprezintd premise pe
care se construieste societatea vittorului.
Depinde de noi cum vom jongla cu aces-
te elemente, cum ne vom |58 pe mana
imaaginatiel pentru a ne transforma. pen-
tru a ne reinventa. O

Stefania Dinu
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CONFERENCE
2014

Join us and enhance your knowledge
on product management, game development
& disruptive technologies, along with 70+ tech leaders
who will speak at How to Web Conference!

Michael Ni Dennis Cox Jason della Rocca
Chief Marketing Officer/Senior Vice Chief Product Officer, Co-founder and indie evangelist
President Marketing and Products IXIA Execution Labs
Avangate
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